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Eredita,inItaliaoltre 1.000 miliardi sono prontiapassaredimano

di Emanuele Bonora

aperoni si nasce. Nell'ultimo an-
Pno in Italia ci sorw stati 28.600

nuovi milionari, ehe sono andati
a fare compagnia agli oltre 1,2 milioni
di persone che nel nostro Paese dispone-
vano gid di un patrimonio a sette
Ma secondo le analisi del Global Weal-
th Management di Ubs almeno il 65%
di loro sonoentrati nel club dei ricchi so-
lograziealle eredita incassate. Unaten-
denza destinata ad aumentare, come do-
cumenta uno studio di Sda Bocconi, vi-
stocheentro il 2036 si stima che 470 mi-
ligrdidi rwchezzaﬁmnzmrmdovmes
seretrasferita dai padri ai figli. Che ar-
riva a superare 1,000 miliardi se si in-
cludono nel mlmlomhegh immobilie
le partecij ni societarie. In totale in
Italia 1.800 miliardi, ovvero il 28% del-
la ricchezza ﬁmnzmm delle famiglie,
sono rappresentati da partecipazioni in
imprese non qzmm Mentre, secondo
una ricerca di Cresme, i 400 mila
abitazwm vengono tras| ]g;':ﬂi tmno

wuccessione, per un valore di merca-
tndz T4 milia;

i di euro.
Unamo adidenaro insomma, che
rischia, pero, di non avere sempre vita
facile, come d;maszmmlalu 0 vicen-
da giudi; i Agnelli-Elkann e

le divisioni dei Del Vecchio. Perché, co-

me spiega Bnp Paribas, che con Sda
Bncm wsw. .m'uttumto il pn:fem di fa-
mily Touwer,
famigli un,pmnd;tonak italiane é sen-
20 un piano di successione strutturato.
E ancora: I'80% della ricchezza finan-
ziaria italiana ha pit di 55 anni, men-
tre il 60% degli over 65
non coinvolge? figli nelle
zﬁg}dunvestamnﬂ% o
ia si prepara
frontare uﬁa delle pui
gmmiz transizioni patri-
moniali della sua sto-
ria», afferma  Giorgia
Sanchm managing di-
rector di AlTS
mann Global, «Leredits
non rappresenta soltan-
to il trasferimento di un
patrimonio, ma soprat-
tutto il pas: 1 una
responsabilitd tra gene-
razioni». K infatti tra ge-
nerazioni emergono spesso differenze
’3# come meuemmveshtu il f,ap'tdyi Per
re un conjfronto, over 74 pre
feriscono i fondi, gli undf 44 puni‘fgm)
auﬂepolmmm. n base ai dati elabora-
"Associazione Italiana Private
Bankmg (Aipb). Oppure la fascia 55-64
anni vuole le gestioni patrimoniali,
mentre tra 145 e154 anni si prediligono
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Fonte: elaborazione Milano Finanza su dati Aipb

obbligazioni corporate. Quanto agliin-  patrimonio familiare. Pianificare, tut

vestimenti alternativi, s?;a 4&)“1 at-  tavia, non vuol dire solo cmla
tenzione all'arte a partire dai 45 anni,  successione. Si creare le
mentreil crowdfunding appassiona me- coudmmaﬁ'in ché il patrimonio sia in
nodai 55. %L obiettivi delle {h
«Inun Paesein cuile tune enemzwm» fare allora? Il

itediris
mio delle famiglie  inj mommpetﬁm ns:giw degk espemperlef thlzwé
«La, J'E

aitraverso
ucazione
coinvolgimento p
mmpmcesacdeczswnuhe
definizione di regole condi-
vise», riprende Sanchini
esistono una m—
sione comune, una auer
nance chiara e un
costante, L' mdztamertedz
essere un momento criticoe
diventa un'opportunita per
passato, la erescita della ricchezza di-  rafforzare lo continuita familiare e co-
sempm meno daﬂaccumuluzw- struire una legacy duraturax, Eqmgto—

esempre pil caun molo anche la consulenza patri-
la quahtd dﬁ scelte di mvestirmantﬂ»,

moniale. ﬁ il private, bu.nkmg noné
osserva.il pres;dente diAipbAndrea Ra-  chiama tire la ricchezza
gaini. «L'eta media della clientela im

J.mmtrb , ma ad accompa-
renditoriale del private bankmgéd: igli mp

iescelteche
7 anni, il momento ideale per iniziare R -

gnare le famigl
dano l'intero patrimonio», concl
a pmmﬁcm il futurodell'impresaedel  gaini. (rip ione riservata)
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Eredita, in Italia oltre 1.000 miliardi sono pronti a passare di
mano

EMANUELE BONORA

Paperoni si nasce.

Nell'ultimo anno in Italia ci sono stati
28.600 nuovi milionari, che sono andati a
fare compagnia agli oltre 1,2 milioni di
persone che nel nostro Paese
disponevano gia di un patrimonio a sette
cifre.

Ma secondo le analisi del Global Wealth
Management di Ubs almeno il 65% di
loro sono entrati nel club dei ricchi solo
grazie alle eredita incassate.

Una tendenza destinata ad aumentare,
Sda

Bocconi, visto che entro il 2036 si stima

come documenta uno studio di

che 470 miliardi di ricchezza finanziaria
dovra essere trasferita dai padri ai figli.
Che arriva a superare 1.000 miliardi se si
includono nel calcolo anche gli immobili
e le partecipazioni societarie.

In totale in Italia 1.800 miliardi, ovvero il
28%
famiglie,

della ricchezza finanziaria delle

sono rappresentati da
partecipazioni in imprese non quotate.

Mentre, secondo una ricerca di Cresme,
400 mila
trasferite ogni anno per successione, per

74 miliardi di

quasi abitazioni vengono

un valore di mercato di
euro.

Una montagna di denaro insomma, che
rischia, perd, di non avere sempre vita
facile, come dimostrano la lunga vicenda

giudiziaria degli Agnelli-Elkann e le

divisioni dei Del Vecchio.

Perché, come spiega Bnp Paribas, che
Sda
progetto di family office Diamond Tower,
il 63%
italiane € senza un piano di successione

con Bocconi ha strutturato il

delle famiglie imprenditoriali
strutturato.

1'80%
finanziaria italiana ha piu di 55 anni,
60% degli
figli

E ancora: della ricchezza

mentre il over 65 non

coinvolge i nelle scelte di

investimento.
«L'ltalia si prepara ad affrontare una
delle piu grandi transizioni patrimoniali
della storia», afferma

sua Giorgia

Sanchini, managing director di AlTi
Tiedemann Global.

«L'eredita non rappresenta soltanto il
trasferimento di un

patrimonio, ma

soprattutto il passaggio di una
responsabilita tra generazioni».
E infatti

Spesso

tra generazioni emergono

differenze su come Vviene
investito il capitale.

Per fare un confronto, mentre gli over 74
under 44

puntano sulle polizze vita, in base ai dati

preferiscono i fondi, gli

elaborati dall'Associazione Italiana
Private Banking (Aipb).

Oppure la fascia 55-64 anni vuole le
gestioni patrimoniali, mentre tra i 45 e i
54 anni si prediligono obbligazioni

corporate.
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Quanto agli investimenti alternativi, si
presta piu attenzione all'arte a partire
dai
appassiona meno dai 55.

45 anni, mentre il crowdfunding

«In un Paese in cui la capacita di

risparmio delle famiglie e inferiore

rispetto al passato, la crescita della
dipende

dall'accumulazione di nuovo risparmio e

ricchezza sempre  meno
sempre piu dalla qualita delle scelte di
investimento», osserva il presidente di
Aipb Andrea Ragaini.

«L'eta media della clientela
imprenditoriale del private banking e di
57 anni, il momento ideale per iniziare a
pianificare il futuro dell'impresa e del
patrimonio familiare.

Pianificare, tuttavia, non vuol dire solo
organizzare la successione.
Significa anche creare le condizioni
affinché il patrimonio sia in grado di
sostenere gli obiettivi delle future
generazioni»,

Cosa fare allora?

Il consiglio degli esperti per le famiglie e
di non aspettare |'ultimo momento.

«La preparazione degli eredi dovrebbe
del
trasferimento della ricchezza, attraverso

iniziare molti anni prima

percorsi di educazione finanziaria,
coinvolgimento progressivo nei processi
decisionali e definizione di regole
condivise», riprende Sanchini.

«Quando esistono una visione comune,
una governance chiara e un dialogo
costante, l'eredita smette di essere un
diventa

momento critico e

un'opportunita per rafforzare la

continuita familiare e costruire una
legacy duratura».

E qui gioca un ruolo anche la consulenza
patrimoniale.

«0ggi il private banking non e chiamato
soltanto a gestire la ricchezza finanziaria
investibile, ma ad accompagnare le
famiglie nelle scelte che riguardano
I'intero patrimonio», conclude Ragaini.

(riproduzione riservata).
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