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Sempre piu multiramo
per i clienti private

[ dati Aipb mostrano
anche che, nonostante
la crescita, c’e un gap
con il resto del mondo
nell’utilizzo polizze

Paginaacuradi
Federica Pezzatti

B Sempre piu polizze in cassaforte
peripossessoridigrandi patrimoni.
Ma si puo fare di piu. Lo spiega
un‘analisi dell’Aipb, I’Associazione
italiana private banker, visionata in
esclusiva da Plusz24. Dal confronto
con quanto accade in altri Paesi
emerge che in Italia la componente
assicurativa, seppure cresciuta in
questi anni, ha ancora un’incidenza
inferiore sul portafoglio complessi-
vo del private banking rispetto a
quanto accade all’estero.

Nel mondo, le polizze assicurative
finanziarie rappresentano circa il
31% della ricchezza posseduta dalle
famiglie “Private” (con uno stock di
ricchezza finanziaria superiore a
soomila dollari).

In Italia, invece, il peso delle polizze
¢ di poco superiore al 21% con un in-
vestimento medio per cliente di 1,7
milioni di euro. Negli Usa si sale al
34%, mentrenell’areaEmealapene-
trazione delle polizze ¢ intorno al
28%, un dato molto vicino alla zona
Asia Pacifico dove gli strumenti as-
sicurativi pesano per il 27% sui por-
tafogli “private”.

«In molti paesi i prodotti assicu-
rativibeneficiano diimportantivan-
taggi competitivi dal punto di vista
fiscale, spesso esclusivi (per esem-
pio negli Usa o Francia) — spiega
Achille Gennarelli, presidente com-
missione tecnica wealth manage-

ment & private insurance Aipb —. In
Italia le polizze mantengono impor-
tanti vantaggi ma quasi nessuno &
esclusivo. Cionondimeno il delta si
sta restringendo sia grazie ad
un’evoluzione dell’offerta, sia per-
ché veniamo da un decennio di in-
cremento della tassazione sul ri-
sparmio».Sicercanodunquealtena-
tive che diminuiscano il peso del Fi-
sco. Eanche cosi sispiegal’'aumento
dell'utilizzo della polizza da parte
degli operatori Italiani che nel 2019
hanno registrato una raccolta netta
sulle polizze di circa 195 miliardi di
euro (+9,2% rispetto al 2018) conti-
nuando quella progressiva crescita
degli anni precedenti. La fotografia
scattata da Aipb registra una mag-
giore utilizzo della polizza da parte
dimodelli misti che operano tramite
consulenti e agenti (che detengono
una quota di mercato del 50%) e da
parte di strutture private che fanno
capo a grandi gruppi bancari e che
operano con addetti private dipen-
denti (con una quota di mercato del
31%). Mentre nelle strutture specia-
lizzate nelprivatebanking(italiane o
estere) la polizza haun peso limitato
all'11%. «Negli ultimi quattro annila
percentuale di prodotti assicurativi
nei portafogli degli operatori “spe-
cializzati” e raddoppiata - fa notare
Gennarelli -, probabilmente graziea
un’evoluzione significativa dell’of-
fertadiprodottisia dal puntodivista
dellaflessibilita del contratto assicu-
rativo, sia dal punto di vista del con-
tenuto finanziario. Questo ha per-
messo al consulente “specializzato™
di fornire risposte sempre pilt pun-
tualiagliobiettivispessocomplessie
articolati della clientela “Private”».

Grande protagonista di questi recu-
periin tutte le realta, seppure con di-
versa intensita, € la polizza multira-
mo,soluzione personalizzabili dove
siaffiancanoalla sicurezza del ramo

I (che non paga bollo) le unit linked
(strumenti legati ai mercati), con-
sentendo tral’altrodicostruire solu-
zioni meno aggredibili da eventuali
riqualificazioni fiscali delle semplici
unit, «Se si leggono attentamente i
dati, si nota una riallocazione pro-
porzionale dai dueramiseparati(ra-
mo I e ramo I11) alle polizze multira-
mo — spiega Gennarelli —. Ritengo
che questo sia determinato essen-
zialmente dal miglioramento del-
I'offerta di polizze multiramo unito
alla progressiva riduzione dell’of-
fertadi puro Ramo I», tendenzaque-
stache ¢ ancorainatto anche in que-
sto scorcio del 2020 quando si regi-
stra un graduale calo dell’interesse
verso le gestioni separate (Ramol)
conildiminuire deirendimenti atte-
si specialmente per i clienti di fascia
High Net Worth ed Ultra High Net
Worth. Oraresta davedere quale ef-
fetto avra sui portafogli la crisi Co-
vid-19 che comunque pare avere in-
ciso per ora poco sul segmento assi-
curativo. «Paradossalmente, la par-
ziale illiquidita dello strumento e la
delega di gestione a terzi che condi-
vide anche con altri strumenti (fon-
di, gestioni patrimoniali), in molti
casi ha permesso di mantenere un
approcciodiportafogliodilungo pe-
riodo proteggendo I'investitore dal
rischio diuscire dal mercatoaziona-
rio subito prima del repentino rim-
balzo cui abbiamo assistito», con-
clude Gennarelli, che ritiene che il
prodottoassicurativo potrebberico-
prire un ruolo sempre pitimportan-
te all'interno dei portafogli Private
grazie alla contemporanea natura
assicurativa, previdenziale e di ri-
sparmio tipica dello strumento. «Un
ulteriore supporto legislativo da
questo punto di vista potrebbe crea-
re un volano virtuoso fra Stato e ri-
sparmio privato».
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Composizione del comparto assicurativo
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BANCHE UNIVERSALI (BUSINESS UNIT)
Dati in miliardi di euro
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BANCHE SPECIALIZZATE (ITALIANE + ESTERE)
Dati in miliardi di euro
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MODELLI MISTI (BANCHE/RETI)
Dati in miliardi di euro
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