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FINANZA

EAV: € 27.316
. . . Lettori: 205.930
Argomento: AIPB: Si parla di Noi

Private banking Come coprire i rischi
che minacciano i patrimonai di famiglia

TESORETTI
PROTETTI

di Carlo Giuro

utelare 1 patrimom nel tempo &

una delle prinaipali sfide del priva-

te banking perché la ricchezza del-

le famiglie in [talia & una risorsa

= preziosa ma fragile essendo es

sta a rischi non soltanto finanzari, ma anche
demografici, sanitari, di non autosufficienza,
fino a eventi naturali o legati a crimini cyber.
In questo contesto assume importanza dedi-
care, nell'ambito di un percorzo di pianifica-
zione finanziaria, anche una adeguata atten-
zione alle necessarie coperture assicurative
che consentano di proteggere 1 propri rispar-
mi. [1 tutto in un Paese come | Ttalia che s1ca-
ratterizza per una sensibile rilevanza diquel-
loche s1definisce come protecion gap che espo-
neauna lore 111]nerabi]itﬁ§lris armia-
tore che adotta spesso comportamenti che si
caratterizzano per un eccesso dg:ﬂlt&]] pre-
cauzionali per fronteggiare eventuali imprevi-
stl, ancor piu penalizzante in termini di costo
opportunita difronte a livelli cosi elevatidiin-
azione. Secondo una recente indagine
dellAssociazione italiana del private
banking (Aipb) con Pwe (Private Protec-
tion: la nuova frontiera del wealth manage-
ment) la maggior parte dei chenti private -
tiene che 1l proprio patrimonio sia sufficiente ) L ) ) o . )
a far fronte alla maggior deirischi(11%  tutto, rileva I'associazione presie-  (circa 60 anm) e gh effett: sul patr-
maolto d'accordo, 437 abbastanza d'accordo), dutada Andrea Ragaini, lefami-  momo legati al progressivo allun-
attribuendogli un ruolo improprio di auto-as- ghe mostrano difficolta nell'affron- %amentﬂ delle aspettative di vita,
sicurazione e rinunciando cosi ad un trasfer-  tare temi legati al futuro del patri-  la mancanza di una pianificazione
mentodeirischilegati agliimprevisti. Soprat-  monio: considerando letd media  dilungo periodo rischia di mettere
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compromettere la solidita e la sta-
bilita della ricchezza di cui dispon-
gono. [noltre, emerge dall'analis,
nonostante 1l livello di protezione
imprevisti assicurato da un
frimonio consistente (in media
Amilioni dieurodisolariechezza
1aria investibile a cui =1 ag-
jungono immobili e beni reali), &
ﬂagﬁ?:;o pensare che la clientela
private non abbia esigenze di prote-
zione. Sono molti gli eventi, dice lo
studio, che possono avere conse-
guenze moltonegative sul benesse-
re f?l.rmhare el prodottiiassicurati—
vl 1idonel a proteggere la persona,
la sua ﬁamigﬁatg%gs?wi beg.?;sso-
no soddisfare le specifiche esigen-
zedi t‘téluesto segmento di clientela.
Infatts, emerge dallostudio, a fron-
te diun bilanciodelle coperture as-
sicurative adottate, solo una fami-
glia su quattm_[24%?{:_] 51 sente ben
protettae quasidue sutre (64%)ri-
tengono che prima di ragionare di
gestionedegll nvestimenti sia giu-
sto pensare alla copertura assicu-
rativa dai rischi, ﬁgntge solo 11
10% dichiara di aver gia risoltogra-
zie al supporto della propria ban-
ca. Ma quali_possono essere gli
strumenti assicurativi da utihzza-
re e al soddisfacimento di quale bi-
sogno finalizzarli?

Investire nel Vita, Partendo dal-
la gestione del rischio finanziario
va evidenziato in primo luogo I'in-
vestimento nelle assicurazioni Vi-
ta. Una prima soluzione & quella
delle pohizze rivalutabili che inve-
stono1premi versati in gestioni se-
parate, di tipo prudenziale , conla
presenza di garanzie di rendimen-
tominimoo conservazione del capi-
taleversato(ramol). Le rivalutabi-
li possono essere a premio unicoo a
remio periodico. ' aumentato pe-
ronel comparto Vitail rapporto tra
l'onere per riscatti eipremi, in par-
ticolare nei primi mesi del 2025,‘1'11
uno seenario economico/finanzia-
T10 caratterizzato da una crescita
significativa sia dell'inflazione sia
de1 tassi di interesse. Il deciso in-
cremento delle estinzioni anticipa-
te dei contratt Vita, osservato nel
mercatoitaliano a partive dalla se-
conda meta del 2022, & dovuto a
scelte del contraenti sia per mag-
ﬁﬁn esigenzedi h%l;lﬁdlt:‘a general
i modificato quadro macroecono-
mico, sia per la ricerca di alternati-
ve piut profittevoli rispetto ai pro-
dotti di investimento assicurativo.
Le polizze rivalutabili, al di la del-
la attuale contingenza congiuntu-
rale, possono rappresentare una
utile componente difensiva e co-
munque distabilizzazione del por-
tafoghio del risparmiatore. Altra
ssibilita é quelladellinvestimen-
munitli {ramo 11, ossia un
rodotto di investimento 1 cwl an-
ento & influenzato dai movi-
menti del mercati finanziari e su
cul generalmente non vi & aleuna
garanzia finangiaria) che prevedo-
nouna prestazione siain caso di so-
pravvivenza sia in caso morte del
sottoscrittore, connessa_all'anda-
mento degh investimenti effettua-
tiin uno o piti fondi di mvestimen-
to. Di solito questi prodotti consen-
tono all'investitore di selezionare i
fondi in cui investire tra una serie
di alternative disponibili, ivi inclu-
s1 fond1 con maggiore esposizione
ai rischi di mercato. Interessanti
anche 1 prodotti multiramo (o ibri-
di) che consentono al risparmiato-
re di ripartire I'investimento in

DUE ESEMPI DI COPERTURE ASSICURATIVE PER LE FAMIGLIE

Potenziali coperture per due ipotetici utenti

i
Alba (CN} Protection

Caratteristiche |} Premio
(C.A/R.M) Annuo (€)

i
Modena (M} Protection

Caratteristiche Premio
(C.A/R.M) Annuo (€)

) %PGS&TQ Temporanea Caso Morte C.A. 2.5 Min 9.250 Sposato con una Infortuni e Malattia Coniugi C.A_1 Min 6.900
moglie di 45 anni rg :
2 Infortuni e Malattia C.A. 2.5 Min 8.900 Inpensione Polizze LTC R.M. 2.500 2.500
rel < 2 figi:
di unafondazione  pyjizze LTC Coniugi R.M. 5.000 7.000 39235 anni. Polzze LTC Caniugi RM. 2.500 2,500
- 3 nipoti
2 figliz
1 E?anni'. Casa 6.900 meg Casa Modena 6.500
cane i en i i E
- Tutela Legale Famiglia 500 copetum santara Casa Forte dei Marmi 2.700
Casadi Pm[fﬂeta Polizza Pet 250 delfazienda) Casa M. di Campiglio 2.200
alAba__ - Case di proprieti: — —
Casa di famigla 'm%‘f{fﬂ kb Sl 5.000 Mnd;erﬁh?r:ie Rimborso spese sanitarie figl 5.700
{condiisa) o4 o remi Private Protection - 39,000 Madanna Tot premi Private Protection - 29.000

in montagna

Sportiva & amante Previdenza complementare (2 coniugi) = € 10.400
Rl Polizza Vita Premio Unico = € 1.000.000

Fonte: Private Protection: la nuova frontiera del wealth management (di Aipb con Pwc)

duecomponenti, la componentein-
vestita in gestioni separata e quel-
lainvestita in fondi ﬁvesnmen—
to; o, pitt nello specifico, una poliz-
za vita rvalutabile tradizionale
(ramol), dove tipicamente 1l eapita-
le & garantito, e una polizza unit
Iinked (ramo III). Spesso guesti
prodotti prevedono la possibilita di
modificare nel tempolf’caﬁlocazione
tra le due componenti di investi-
mento, seguendo 1l cclo di vita
dellmvestitore o altri criteri che va-
lorizzano la propensione al rischio
del medesimo. ﬁeéﬁa dei profili fi-
nanziariva poi sotto-
lineato come le poliz-
ze vita possono rap-
presentare un utile
strumento di prote-
zione legale del patri-
monio essendo mmpi-
gnorahili e inseque-
strabili ai sensi
dell'articolo 1923
del Codice Civile e
lanificazione suc-
cessoria.  Calibran-
do infatti le figure
contrattuali  (con-
traente, assicurato e
beneficiario) agevo-
lano mfatti 1l trasfe-
rimentodel patrimo-
nio nei limiti della quota di legitti-
ma ottimizzando li] profilo fiscale
essendo esenti da imposta di suc-
cessione. Possono anche interpre-
tare un ruolo previdenziale poten-
dosi convertire la prestazione fina-
leinrenditavitaliziadivenendo co-
sisoluzione di decumulo.
«[1 contesto in cul c troviamo ad
rare ormal da molti anni ci ha
abituato ad essere estremamente
reattivi ai diversi cambiamenti
che il mercato con sempre maggio-
re frequenza manifestas, afferma
ssella i, direttore ge-
nerale di Credemvita. <E' impor-
tante quindilavorare sempre suso-
luziom per specifiche esigenze e in
S€ns0 & Necessario Un impegmo
costante di ascolto della clientela
affinchéi prodotti assicurativi pos-
sano aiutare a coprire oltre le esi-
Fm.ze dimvestimento, anche quel-
edi protezione, pianificazione suc-
cegsoriae diversificazione», spiega
ladg del Credemvita.

Gli eventi personali. Tema di
particolare delicatezza e spesso
non adeguatamente considerato
anche per motivi scaramantici & la
copertura del rischio di prematuro

I Rosella Manredi
Credemvita

decesso, utile di per sé e assoluta-
mente necessaria in caso di situa-
zioni in cul si sia indebitati o per
avere contratto mutui o finanzia-
mential consumo. Quale& 1l funzio-
namento delle assicurazioni caso
morte? Tale tipologia di polizza
consente ai beneficiari di avere un
capitale nel caso in cui T'assicurato
muoia. La piu diffusa tipologia di
assicurazione caso morte & la poliz-
za temporanea, chiamata anche
Tem (Temporanea Caso Morte). E
una copertura con una durata pre-
fissata, scelta da chi la sottoscrive,
inbase alle sue esi-

e personali
{ad esempio 10 o
20 anni) e in cui il
premio dipenden-
te dalle_caratteri-
stiche demografi-
che dell'assicurato
(eta), dalle condi-
zom | samtare
(esempio fumato-
re) accertate in ca-
so di capitale assi-
curato particolar-
mente elevato con
la compilazione di
un  questionario
anamnestico, e dal
) capitaleindividua-
to come indennizzo voluto. In que-
stotipodi polizzail capitale assicu-
rato viene corrisposto solo nel caso
1 cui l'evento (il decesso dell'assi-
curato)si verifichinel pertododiva-
lidita del contratto e se al termine
del periodo previsto I'assicurato &
ancora vivo, [impresa trattiene
T'intero importo versato. In unavi-
sione pitt complessiva in casodiin-

di Campiglio ——
Previdenza complementare = N/A

Viaggiano sovente,
elevata attenzione

alla protezions Polizza Vita Premio Unico = € 1.000.000

C.A. = Capitale Assicurato, R.M. = Rendita Mensile

debitamento s pud guardare ad
una polizza detta Ppi (Payment
Protection Insurance) che ‘tutela
da eventi personali sfavorevoli,
quindi non solo morte ma anchein-
validita perma-
nente, infortunio,

Withub

fico Comitato nazionale presso il
Ministero dell’ Econonua, dalla as-
sicurazione multirischio sulla pro-
pria abitazione che offrela copertu-
radiuna pluralita dirschi asecon-

dadell'offerta dimer-
cato, molto variega-

malattia, perdita ta_e, ovviamente,
dell'impi che dell'importo del pre-
possono lgﬁlare il mio. I rischi general-

tere far fronte al- mente coperti dalla
a esposizione debi- i polizza sono scoppio
toria. Va ancora e incendio, rapine e
evidenziato come furti, danm agli im-
rientra nelle assi- E;antjmapa_mdo_aﬂ'a;
CUraZIONI casoImor- itazione (Impianti
te anche la polizza elettrici o idricy) cau-
a vita intera sulla satidaeventinatura-
cul struttura ifona li oda azionidi tera,
§ ate = causati a terz
Eunglioked Que. A"TERIBANT G aesicurat, da
sto tipo di polizza lorofigli o daanimali
non ha un termine y . domestici (perdite,
prefissato, ma dura per tuttalavi-  rotturatubi, caduta oggetts) spese
ta dell'assicurato, senza un termi- ali per eventuali controversie le-
ne prestabilito. L'indennizzoviene ~ gali e civili in riferimento alla pro-
dunque erogate dopo la morte priacasa. I contratti relativia que-
dell'assicurato (si prevede ingene-  ste polizze possono avere durata

re un periodo iniziale di carenza in
culnon operala copertura), aibene-
ficiart indicatim polizza.

Tutelarei beni immobili. E'uti-
le pol dare uno sguardo a quelle
che possono essere le soluzioni uti-
lipercoprire ﬂfabbllso%gn assisten-
7iale tutelando da rischi che posso-
no impattare sul patrimonio fam-
El;are. Va tutelata allora la casa,
ene patrimomale elettivo in Ita-
lia. La soluzione pud essererappre-
sentata, cosicome viene sottolinea-
to da quellocheconta.gov, sito di
educazione finanziaria dello speci-

di Paola Valentini

an
tati dalla district man

con il district manager

Untrisin Banca Generali

T ris di ingressi di esperienza in Banca Generali Private
in Campania. Si tratta di Danilo Cioffi (51 anni) e Vitto-
rio Picazio (47 anni), entrambi provenienti da Banca Medio-
lanum che seguono l'executive manager Nicola
ni), anch'egli approdato alla private bank guidata dall'ad
Gi ria Mossa [o scorso luglio. I tre rofg
er Stefani %1
all'area supervisionata da Corrado Liguori si insediano nel-
la sede di Caserta dell istituto del Leone con l'obiettivo di svilup-
pareil tessuto imprenditoriale locale. Irgine la private
ﬁistm lingresso di un nuovo progetto
esini (25 anni) che operera nell area di Vasto (Abruzzo)
essan:
ger Ermes Biagiotti. (riproduzione riservata)

zzo (46 an-

essionisti, reclu-
anzo e destinati

bank re-

EIGUCEH[, OUvero COo

0 € L area mana-

annuale o poliennale e prevedere
clausole di tacito rinnovo (allo sca-
dere del contratto, la polizza sirin-
novaautomaticamente). In presen-
za di tali clausole st pud inviare la
comunicazione di disdetta 60 gior-
ni prima della scadenza del con-
tratto mentre pericontratti polien-

. la disdetta puo essere richie-
sta dopo anque anmi dall'entrata
nvigore del contratto. Consideran-
do pot l'elevato rischio idrogeologi-
co (secondo un recente pa (ﬁ:
blicato dalla Banca d’Ipmﬁ- S va
lore delle abitazioni potenzialmen-
te esposte ad alluviom é prossimo
al ihardi di euro, cirea un
quarto del totale, e la perdita an-
nua attesa chene deriva e stimabi-
lenell'ordine dei 3 miliardi di euro)
e sisnueo che caratterizza |Ttalia
diviene importante tutelare speci-
ficamente }T; propria abitazione,
colmando un gap anche culturale.
Da un recente studio dell'Eiopa,
['Autorita di Vl'igi]anza europea su
assicurazioni e fondi pensione, [ta-
lia e Grecia sono 1 Paesi europel
che presentano il piu alto gap di
protezione In materia di catastrofi
naturali. Dallindagine Ania del
settembre 2022 emerge che nono-
stante1l 75% delle abitazioni priva-
ter e s1a esposto a un rschio
significativo di catastrofi naturali,
pocomeno del 5% & protetto dauna
polizza contro gli eventi sismici. (ri-
produzione riservata)
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