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Dal private banking 60 miliardi
potenziali sull’economia reale

Investimenti

Per smobilizzare grandi
risorse servono due riforme:
una in Europa e una in Italia

Necessario creare il concetto
di «investitori qualificati» e
ridurre il minimo investibile

Morya Longo

Basterebbero due riforme. Due cam-
biamenti alla normativa italiana ed
europea. Sarebbero sufficienti due
sole “spintarelle”, sucui gia Governo
eUnione europea stannolavorando,
per fare in modo che dal mondo del
private banking italiano possanoar-
rivare nei prossimianni finoa 6o mi-
liardi potenziali sull’economia reale:
cioe sulle piccole e medie imprese
non quotate (italiane e non)esulle in-
frastrutture. Insomma: sulla crescita
del Paese. La stima e di Aipb, I’Asso-
ciazoneitaliana private banking, che
oggi tiene il XVII Forum del settore.
Leriforme necessarie sonodue: daun
lato bisognerebbe definire a livello
europeoilconcetto di «clientela qua-
lificata», dall’altro sarebbe importan-
te abbassare da 5oomila a 10omila
euroilminimoinvestibilein fondidi
private equity e private debt. Questo
libererebbe un potenziale di capitali
enorme per la crescita del paese: dai
4 miliardi attualmente investiti in
economiareale dalmondo del private
banking, fino a 60 miliardi.
Laprimadelle dueriforme vafatta
alivello europeo, dove datempo ein
corsounariflessione su questo pun-

to. Attualmente lanormativa comu-
nitariadivide gli investitoriin due ca-
tegorie: i professionali e iretail. I pri-
mi possono investire in economia re-
ale (dunguein fondi di private equity,
private debte in tutti gli strumentiil-
liquidi), mentre i secondinon posso-
no. Il punto é chei clienti del private
banking (dunquele famiglie con oltre
soomilaeuro dipatrimonio che siaf-
fidano a un gestore patrimoniale),
tranne sparute eccezioni, Sono consi-
derate retail. Dunque non possono
realizzareinvestimentiin economia
reale, se non attraversoilimitatissimi
strumenti a disposizione dei piccoli
risparmiatori. Loro, pero, non sono
piccoli risparmiatori.

La richiesta dell’Aipb & dunque
molto semplice: includere una terza
categoria intermedia tra professio-
nali eretail. Quella degli investitori
«qualificati». Si tratterebbe di una
categoria a cui farebbero parte inve-
stitori privati con certe caratteristi-
che ben precise: devono essere per-
sone con un patrimonio finanziario
complessivo dialmeno soomilaeu-
ro, devono essere assistiti da un
consulente finanziario o daun ge-
store patrimoniale (dunque niente
fai da te) e devono avere consape-
volmente un profilo dirischio ade-
guato con investimenti (non supe-
riori al 10% del patrimonio totale) in
strumenti illiquidi.

Aipb e il Centro Studi Einaudi
hanno realizzato uno studio, basato
suunsondaggio tra723 famiglie di
cui 401 clienti del private banking,
dal quale emerge che queste caratte-
ristiche tanti le hanno. Le famiglie
clienti del private banking (sono il
2,6%diquelle italiane ma detengono
una ricchezza finanziaria pari al
36%) hanno mediamente maggiore
attenzione per le tematiche finan-
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LE FAMIGLIE

I clienti del private
banking sono il

2,6%, ma hanno il
36% dellaricchez-
za privata italiana

ziarie (il 54% diloro dimostra un ele-
vato interesse in questa materia
contro il 12,6% delle famiglie non
clienti del private banking), hanno
una maggiore propensione al ri-
schio (i1 36,2% contro1'8,2%) e han-
noanche una maggiore attenzione
allungo periodoin temadiinvesti-
menti (18% contro'8%). Insomma:
il sondaggio sembra delineare in
queste famiglie I'identikit perfetto
dichiavrebbel'interesse elavoglia
di investire in economia reale. «La
clientela Private rappresenta un clu-
ster di investitori che puo avere un
ruolo fondamentale nel mobilizzare
risorse verso la crescita della nostra
economia», commenta Paolo Fede-
rici, Vicepresidente Aipb. «Il private
banking puo e deve dare il suo con-
tributo al Rinascimento economico
e culturale del Paese», aggiunge il
presidente di Aipb Paolo Langé. At-
tualmente, pero, solo una minima
parte di queste famiglie lo puo fare.
Ecco perchél’Aipb chiede diaccele-
rare lariforma a livello europeo.

Lasecondariforma éinvece tutta
italiana. Ed e chiestaagran voce non
solo da Aipb maanche dall’Aifi, I'as-
sociazione del private capital: abbas-
sare dasoomila euro a10oomilaeuro
lasoglia minima investibile in fondi
d’investimento alternativi riservati.
Dato che questo tipo di investimenti
non dovrebbe mai superare il 10%
del totale patrimonio di un indivi-
duo, lasciando una soglia minimaa
soomila euro significa che hanno
accesso aquesto mercato solo fami-
glie molto ricche. Poche, dunque.
Abbassandolasogliaa 10omilaeuro
si raggiunge una platea piu vasta,
seppur sempre tra famiglie con ele-
vato patrimonio. Anche su questo i
lavori sono in corso.
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Datiin %

0,6%

DISTRIBUZIONE RICCHEZZA PRIVATE PER FASCE

Liquidita Datiin %
M Titoli di stato s o o

ETF >50min€ 11
B Fondi comuni

di investimento 10-50 min € = 13
B Gestioni patrimoniali

Prodotti Assicurativi 5-10min € B 9
H Obbligazioni
@ Azioni 1-5min€ fe e 34
H Certificates
B PRIVATE MARKETS Sminag HEEE 25
B Altri prodotti <0,5min € 15

diraccolta gestita
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