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Le polizze detenute dai clienti Private

Composizione per 2 20 40 60 80 100
tipologia di polizza. Ramo | 325
Dati percentuali
FOoNTE: AIPB
Associazione |taliana Ramo |l _ 36,2
Private Banking
Ramo V 0.5
Ramo VI 1.6
Multi ramo 288
Altri 0,4

La protezione cresce
nei portafogli private

Aipb: a settembre

il 22,8% delle risorse

e allocato in soluzioni
assicurative a fronte
del 24,5% in fondi

Lucilla Incorvati

B Conil Convidanchele famiglie
piubenestantisiscopronopitat-
tente di prima a capire gli effetti
dicio cheaccadranelmedio/lun-
go periodo sugli investimenti e
dungue sono piu propense a
guardare al risparmio precau-
zionale per poter affrontare ne-
cessita improvvise rispetto a
consumi e spesa. Le preoccupa-
zioni principaliriguardanolasa-
lute, seguite dalla protezione del
tenore di vita nel tempo.

La consulenza attesa non ri-
guarda solo la performance dei
mercati finanziari, ma é anche de-
stinazione efficace delle risorse a
specifici bisogni di cui, ad esem-
pio, una vecchiaia serena € una

concreta modulazione. L'assicu-
rativoentra quindi nel patrimonio
familiare, loarricchisce, ne amplia
lo spettro di obiettivi e strumenti,
cosi da sviluppare un’azione av-
volgente per le persone perché in
grado dirassicurarle, innalzando-
neilsensodiprotezionepercepito.
ElafotografiadiAipb,l'associa-
zione private banking, sui porta-
foglidellaclientela private cheafi-
neseitembreregistravapatrimoni
complessivi pari a 879 miliardi di
cui il comparto assicurativo occu-
pa una bella fetta pari a 22,8%
(24,5% quello dei fondi comuni).
Nelcorsodel 2020 conl'arrivo del-
la pandemia le polizze assicurati-
ve Vita hanno accelerato quel pro-
cessodicrescitaneiportafogli Pri-
vate, gia in atto nei periodi prece-
denti. In particolare, nel periododi
riferimento hanno guidato la cre-
scitale Multi Ramo e le Ramo L.
Ad esempio, se guardiamo al
campione nazionale nel mondo
private, vale a dire la Divisione
Private di Intesa Sanpaolo le
quattro reti che la compongono
(Fideuram, Sanpaolo Invest, [W-
Bank e Intesa Sanpaolo Private

Banking) hanno messo a segno
finoasettembre 2020 unaraccol-
ta assicurativa pari a 3,7 miliar-
di(di cui 522 mln in Polizze Vita
Tradizionali, 2.049 mln in Unit
Linked e 1.163 mnlin Multiramo).
A livello di sistema Assoreti (al
quale appartiene la societa) la
raccoltaassicurativa si e assesta-
taa1s,2 miliardi.

Come spiega Gianluca La Calce,
addiSirefFiduciariaeresponsabi-
le del coordinamento prodotti di
Fideuram-Isp PB, nel corso del
2020 € stato osservato un miglio-
ramento, rispetto all’anno prece-
dente, dei flussi sui prodotti assi-
curativi, siasul Ramo terzo siasul-
le multi-ramo. «Abbiamo assistito
- sottolinea La Calce - ad un accre-
sciuto interesse per le soluzioni di
private insurance, che riteniamo
possanoevolvereulteriormentein
futuro. La ridotta disponibilita di
Ramol, in conseguenzadel conte-
sto di mercato caratterizzato da
bassi rendimenti, ha costituito un
limite per i segmenti di clientela
caratterizzati da un profilo di ri-
schio piu contenuto».
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