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Le strategie di sviluppo. Tra gli operatori guadagna terreno l'idea
di allargare gli investimenti negli strumenti di nuova generazione

[ fondi alternativi
CONVINCONO 1 gestorl

Daniela Russo
allargamentodellaplatea
J dei Fondidiinvestimento
alternativi (Fia) e una
proposta che convince i
protagonisti del private
banking. «Sitrattadiuna
propostache potrebbe favorirela di-
versificazione perlaclientela wealth
- commenta Stefano Vecchi, Head of
UniCredit wealth management Italy
eceodiCordusio Sim - eimporrebbe
ai gestoriunamaggiore attenzioneal
processodi selezione ecrescente sen-
sibilitaaitrend dimercato. Unaasset
allocation ben fattadovrebbe dedica-
re massimo il 30% del portafoglio a
strumenti alternativi».

Cordusio Sim propone un pro-
gramma di investimenti nel Private
marketgiadaalcunianni: i pit recenti
sonol’Eltifcon Muzinich & Co chein-
veste in Syndacate loans e il fondo
Amundi eltifleveraged loans Europe
- distribuito con UniCredit Private
banking -, composto da circa50-60ti-
toli, delmercato primario e seconda-
rio. Einfase dicollocamento, invece,
UniCredit group wealth management
opportunities I, feeder fund che forni-
sceaccessoaasset managerdiprivate
equity selezionati comebestinclass.

Banca Generali punta suBg4Real.
Dueiprincipali stumenti chelocom-
pongono, realizzati conlaSgr8°+:un
Fia-Realinnovation, focalizzato sugli
investimentiper laripresain Europa,
eRealeltif Italy,a supportodei crediti
dipmiescale-upitaliane, La compo-
nente di debito riguarda circail 70%
dell’asset allocation nel Fia e I'S0%
nell'Eltifl, 'equity é investita in scale-

Pmi, non
quotate,
start up

e scale up
nel mirino:
aumenta

la necessita
di selezio-
nare obiet-
tivi e sce-
gliere trend

up. «Abbiamo iniziato a operare nei
mercati privaticon le cartolarizzazio-
ni, con 'obiettivo di avvicinare il ri-
sparmio privatoall’economiareale -
commenta Andrea Ragaini, Vice di-
rettore generale di Banca Generali —
Oggiconsigliamoaiclienti di mante-
nereunagquotadiinvestimentiilliqui-
ditrailioeil20%. Sarebbeauspicabile
raggiungereil 30% alivelloeuropeo».

Aluglio, Azimuthalanciatoil pri-
mo Eltif conformeai Piralternativi: Az
eltif Ophelia, investe in pminon quo-
tate,in totaleesenzione fiscale sia sui
redditi dacapitale chesul capital gain,
fino ad un massimo di 150mila euro
I'anno per dieci anni. L' importo mini-
modisottoscrizione e didiecimilaeu-
ro.«Crediamomoltoinquestastrada
asostegno delleimprese, capace diof-
frirerendimentialla clientela. — com-
menta Paolo Martini, ad e direttore
generalediAzimutholding - L'obiet-
tivo éarrivareafine2024aunaquota
del15% di masse gestite a livello glo-
bale in questi asset». La societa ha
scommesso sugliinvestimentialter-
nativinell’economiareale cinque an-
ni fa, Trale proposte pili recenti c’e il
fondochiusoInfrastrutture perlacre-
scita-Esg: obiettivoun miliardodain-
vestire ininfrastrutture sociali.

Piu cauta Banca patrimoni Sella.
«C'egrandeinteresseversoireal asset
—spiega Elena Beccaria, responsabile
analisi perlaconsulenza — mail profi-
lodirischio deinostriinvestitorinon
€ molto alto. Una quota ottimale per
investimenti in questadirezione sa-
rebbedi circa il 5%, masiamoancora
lontani». Grande successo, tra la
clientela dell'istituto, hanno riscosso
itre Pir proposti(obbligazionario, bi-

lanciato eazionario), mentre 'Eltif é
statoaccolto conmaggiore prudenza.
Daoltre 4 anni con la piattaforma
Fai (Fideuram alternative invest-
ment), Fideuram puntasugliinvesti-
mentiineconomiareale, «Unastrada
che consente la diversificazione dei
rischidiportafoglioelaricercadiva-
lore. - dice Fabio Cubelli, condirettore
generale Fideuram-Intesa Sanpaolo
Private Banking —. A ogginel portafo-
glio dei nostri clienti questiasset pe-
sanoperoltreunmiliardo di euro, cir-
ca I'1% sul portafoglio complessivo.
Potremmoipotizzare cheuni1o%delle
asset investite da un cliente private
possa essere una misura media». In
casaIntesa Sanpaolo, a febbraio, éna-
taanche Eurizon capital real asset Sgr,
newco specializzatanell'investimen-
toinasset class alternative.

BnlBnp Paribas privatebankinge
wealth management propone Fia di
Private equity e real estate. Siaggiun-
gono poi gli Eltif, che permettonoan-
chealla clientelaretail beninformata
operazionidiinvestimento e co-inve-
stimento globali. Traiprodotti: il fon-
doBlackRock private equity opportu-
nities eltif, che consente diaccederea
strategie di private equity tramite
operazionidico-investimentidiretti
in un portafoglio globale di aziende
nonquotate e, in temadi infrastruttu-
re, il fondo Apollo 2027, che offre
un’esposizione all'indice S&P global
infrastructure price return Eur. «Il
suggerimento —dice Manuela Maccia,
irettore Investimentinella Divisione
Pbe Wm Bnl-Bnpp - ¢ destinare una
percentuale compresatrail5%eili5%
del portafoglio nei real asset».
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Il quadro italiano

DOVE INVESTONO | BENESTANTI ITALIANI LA QUOTA DISPONIBILE

Ripartizioni delle classi di attivo dei portafogli delle private bank associate ad AIPB Quota di pf che le famiglie

Datiin % private dichiarano di poter
tenere ferma 10 anni

in cambio di rendimenti
o incentivi

FONDI LIQUIDITA GESTIONI

23.3 173 PATRIMONIALI
X

PRODOTTI ASSICURATIVI

23.1 .
AZIONI TITOLI DI STATO Fonte: Aipb
7.2 5.8
IL PATRIMONIO

OBBLIGAZIONI T 810 miliardi
8 3.4 Patrimoni gestiti

al Private banking

al 31/3/2020

ALTERNATIVI 0,4
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