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MILANO

Argomento: AIPB: Si parla di Noi

Il private banking & chiamato ad
abbinare alla consulenza finalizzata
alla gestione degli asset finanziari un

supporto per la protezione, la crescita
e la trasmissione del patrimonio

Achille Perego
MILANO

I A GESTIONE dei patrimoni

degli italiani pitl ricchi ma
anche un servizio di consu-
lenza (dalle polizze al fisco, dall’im-
mobiliare ai passaggi ereditari)
sempre pitl ampio sia per le fami-
glie sia per gli imprenditori. E un 4
possibile volano per il mondo reale ! i s
dell’economia. In questi anni il pri- -
vate banking € cresciuto ed & diven- ® ® ® ® ®
tato grande. Ma qual & oggi il suo
=izl Nuovi servizi dal priva nkin
- risponde Antonella Massari, se-
gretario generale dell’Associazione ® [ ] o e ] ®
italiana private banking (Aipb) — ((Ora a t
o us ol b comol iunamo gii imprendaiiori
to nella gestione dei patrimoni fi-
nanziari delle famiglie benestanti.

st anche a far crescere le aziende»

dimostrato dalla crescita progressi-
va dei portafogli in gestione arriva-

ti a pesare circa un quarto dellaric-  tivi del sistema finanziarion. A UN SETTORE pili complesso e in risposta all’evo-  mento esterne poco diversificate a
chezza investibile delle famiglie ita- Qual & il valore aggiunto of- IN BUONA luzione degli stili di vita delle fa-  causa di un significativo sbilancia-
liane — ma anche un’industria che ferto al cliente? miglie a cui abbiamo assistito ne-  mento verso il credito bancario.
oggi & chiamataa compiereunulte-  «L’industria del private banking si SAI,“TE gli ultimi anni, il private banking ~ Gli imprenditori italiani mostra-
riore passo in avanti,abbinandoal- & sempre distinta nel suo ruolo sta progressivamente allargandoil ~ no una bassa propen§ione'a ricor-
la consulenza finalizzata allagestio-  principale di supporto alle famiglie In alto proprio spettro d’azione aggiun-  rere a forme alternative di reperi-
ne degli asset finanziari un suppor-  per la protezione e la crescita dei pa- adestra gendo al wealth management de- ~ mento caangh, mentre la globa'hz»
to pitl ampio per la protezione, la  trimoni, attraverso una consulenza Antonella dicato alle famiglie ulteriori servi- zazione dei mercati suggerisce
crescita e la trasmissione dellacom-  finanziaria altamente professiona- : zi rivolti specificamente ai clienti ~ I'importanza di maggiore apertu-
ponente reale del patrimonio». le. Nell’ambito di questo servizio, Massari, private imprenditori. Dal momen- T2 del capitale a terzi per poter fi-

Com’é oggiil mercatodiriferi- e componenti di valore particolar- segretario to che gli imprenditori oggi rap- ~ RAnzare progetii di “39‘3: nno-

mento? mente apprezzate dalla clientela generale presentano circail 20% dellaclien- ~ Y3Z10ne € internazionalizzazione.

«Il private banking in Italia gesti-  private riguardano la possibilita di tel, i banker hanno Poccasione i~ L-0sservatorio Aipb sulla cliente-

sce un bacino di risorse di dimen-  avere un consulente dedicato, un li- dell'Associa- essere considerati preziosialleatie 18 Private sembra rivelare spazi di
sioni molto rilevanti che, tradotto  vello di servizio basato su una gam- zione italiana dare un supporto nella definizio- ~ APErtUr

in cifre, supera gli 800 miliardi e =~ ma di prodotti ampia e diversifica- private ne delle strategie di crescita delle Qualiz
rappresenta il 26% dei diversi cana-  ta, un approccio di portafoglio vol- aziende ai loro clienti». «I168% dei clienti private impren-
1i distributivi dedicari alla cliemtela  to ad assicurare investimenti am- banking Che funzione pusavereilpri-  ditori ha maturato la consapevo-
retail. Un settore in buona salute, ~ piamente diversificati a cui si ag- (Riph) vate banking per veicolare 6722 di potersi avalere di un aiu-
con una prospettiva di crescita de-  giunge 'accesso a un team di esper- investimenti verso le Pmi? to professionale specializzato ¢
gli asset, in base allo scenario ma-  tiasupporto del banker e un eleva- «Pud contribuire a rafforzare la  Sembra pronto ad accogliere pro-
croeconomico ¢ finanziario a mar- to grado di personalizzazione crescita economica facendo leva  Poste di soluzioni che lo supporti-
zo 2019, di circa 85 miliardi nel  delloffertas. sul rapporto fiduciario tra banker “Oln?élmc‘i’.m.mtad‘u discontinuita
prossimo wiennio, grazie auntas-  Un’offerta che sta diventan- e imprenditore. I contesto im- i‘e Qclociyiia ﬂe 8508 ‘l‘)“l’;‘?sa'
so medio annuo di crescita del set- do sempre pit ampia? prenditoriale italiano mostra un 1 questotuca, i private banxing
tore del 3,5%, superiore a quello  «In funzione di un contesto econo- ampio ricorso all’auto-finanzia- puo sicuramente giocare un ruolo
previsto per gli altri canali distribu-  mico, politico e finanziario sempre mentoassociatoa fonti di finanzia- ' POTANLE. e
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