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Aumentano i Paperoni varesini

| grandi temni di attualita influiscono sulle scelte della clientela facoltosa che diventa sempre pil esigente

| n provincia di Varese au-
menta il numero di Papero-
ni. Il pairimonio gestito cresce
nonostante le difficolta dell’eco-
nomia. A confermalo sono An-
drea Jesi Ferrari, responsabile
direzione private banking di
Cassa Lombarda, e Marco Lo-
renzato, responsabile della fi-
liale di Busto Arsizio della ban-
ca.

Dal punto di vista dell’osserva-
torio di Cassa Lombarda, come
si configura il mercato varesi-
no?

Lorenzato : «Il mercato varesi-
no accentua i dati nazionali del-
I’Associazione Italiana Private
Banking), che mostrano una
crescita del settore anche per il
2019. Nella nostra provincia,
che risente ancora delle difficol-
ta di crescita del sistema pro-
duttivo, soprattutto perle Pmi, il
numero dei “Paperoni” & in con-
tinua crescita. Data I'eta media
dei nostri clienti che supera ab-
bondantemente quella nazio-
nale & richiesta una particolare
attenzione al tema del passag-
gio generazionale. La concen-
trazione e le aggregazioni ban-
carie degli ultimi anni hanno
contribuito a determinare
un’ulteriore selezione, da parte
della clientela facoltosa, verso
istituti bancari percepiti come
pit solidi e specializzati nella
gestione del risparmio e nel
Wealth Management.

Quali le richieste e timori della
clientela ?

Lorenzato : La clientela che si
affida a Cassa Lombarda chiede
che il patrimonio gestito venga
incrementato o quantomeno
conservato. Attenzione, compe-
tenza e disponibilitd sono indici
di qualita del servizio offerto
molto apprezzati. Tali aspetti,
che rappresentano da sempre
un elemento di distinzione, di-

vengono determinanti nel mo-
mento in cui occorre affrontare
preoccupazioni e paure genera-
te dal rallentamento economico
mondiale in atto, dal conse-
guente storno dei mercati — as-
saiviolento nell'ultima parte del
2018 — e dall'incertezza politica
del nostro Paese che condiziona
I'andamento dello spread.

Ci sono prodotti o settori di in-
vestimento che vengono privi-
legiati?

Lorenzato - La clientela conti-
nua a orientarsi principalmente
verso soluzioni focalizzate sulla
tutela del patrimonio ma con un
occhio pil1 attento verso prodot-
ti d’investimento specializzati
su temi di grande attualita. Peri
primi, la nostra offerta si indi-
rizza verso polizze vita, sia di
ramo primo che Multiramo; per
i prodotti specializzati si basa,
invece, su un’ampia gamma di
fondi d’investimento e gestioni
patrimoniali che puntano su

Molto
richiesti
dagli
investitori i
rendimenti
periodici

megatrend di lungo periodo, su
temi ESG (Environmental, So-
cial, Governance) e sulla cosid-
detta “Digital Revolution” (Fin-
tech, Big Data e Cybersecurity).
Per colmare il gap dato dalla ca-
renza di rendimenti periodici,
molto richiesti dalla nostra
clientela, proponiamo una gam-
ma di fondi d’investimento che
distribuiscono flussi cedolari.

La banca come vede il futuro
del settore visto anche il clima
di incertezza politico-econo-
mica?

Jesi Ferrari - 1l clima di incer-
tezza & un fattore ricorrente con
il quale l'industria si trova, cicli-
camente, a dover fare i conti. Il
futuro del settore ¢ caratteriz-
zato da dinamiche competitive e
normative pittcomplesse, e sara

La scheda

La filiale di Busto Arsizio
opera sul territorio varesino
da quarant'anni, servendo
2.000 clienti e gestendo
masse per circa 800 milioni
di Euro.
Cassa Lombarda S.p.A. &
attiva principalmente in cin-
que aree di business, a ser-
vizio del proprio approccio
integrato di Private Banking
e Wealth Management: As-
set Management; Consulen-
za Finanziaria; Soluzioni as-
sicurative; Servizi bancari e
creditizi; Servizi specialisti-
ci.
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prospero per chi
sapra cogliere le
opportunita che
si celano dietro
ad ogni cambia-
mento, anche il
piu complicato.
Sipensi, ad
esempio, a come
I’andamento dei
tassi ha stravolto,
nel giro di pochi an-
ni, le scelte dei rispar-
miatori pit prudenti e co-
me le soluzioni si siano do-
vute contestualmente evolvere.
Per quanto ciriguarda, non ces-
siamo di guardarci intorno alla
ricerca di opportunita che ci
possano consentire una crescita
quantitativa e qualitativa. Un
mondo in evoluzione per tutti, in
sostanza: dalle grandirealta ge-
neraliste sino alle boutique del-
la finanza come Cassa Lombar-
da.
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