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PIAN IFICAZIOME FINANZIAR A

UN PATRIMONIO
ALIZIMPROVVISO

Una ricchezza inaspettatamente arrivata nelle tasche
di un cliente. Una sfida per il banker. Ecco come vincerla

M COLLABDRAZ IDHE 33\A| B%ﬂm

Larrivo di un potenziale diente & sempre una buo-
na notizia per un private banker, A patio di dosciee
a mmpn:ndu:rm: le l:.\i'u.;l:nxt: e le carattenstiche, che
possonn essere le pin disparate.

MNel caso proposto questo mese dall’ Aiph, analizzato 'ﬂ’é
da Andrea Lippi docente i economia degli interme- é
diart fnaeian all'universith Catiolica, wn vecchio =
cliente preannuncia al suo private banker di hducia DISCONTINUITA
IL CAMBIAMENTO
IMFROVVISD MELLE
DISPOMIBILITA
FATRIMONIALL DI
UMNA PERSOMNA
DEYE ESSERE

GESTITO

la telefonata di un suo amico di Famiglia in cerca di
un professionista che posa assistedo in un momento
di discontinuita.

I gioeno Bssatn per Pinconteo con il potenziale clien-

te sipresenta il signor Glovanni, un vomao di mezza
el interessato a conoscere i private banker la ban-
ca e le soluziont che aveebbers potulo supportato
nella gestione di un patrimonio eeditario mprov-

cuella di raccogliere anzituto informaziont sul cien-

samente artvato nelle sue tasche. Come procedere

per gestive nel modo corretto la nuova siazione?

Il primo passo. La piocedura adottata dal banker &

Nel caso di arricchimenti improvvisi

¢ fondamentale che 1l cliente
fornisca informazioni personal

partendo da lontano ed esponendo

1 vari aspetti della sua vita
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te, quali la sitvazione Inanziaria, i suol Abhisogni ¢
|" sue AHI']"“A' ll'\l:.

In una situazione di questo tipo & fondamentale che
il dliente inizi da lontano, esponendo al banker i vand
A‘i|']l!||lll"|l!”i'l sua vita, di cosa st u:l:u|‘1.'4,d|nl: vive, da
chi ha ereditato. di quale patrimonio - inanziario ¢
o - st sta parlando, quali sono i suol obiettivi di via
e cosi vin, Queste informazioni vengono pol analiz-
zate dal private banker — e dal team di advisory — per
proporre una o pin soluzion di iovestimento da di-

scutere con il cliente,

Uno sguardo alla storia del cliente. 1l signor
Giovanni, quarmniatedé anni, single. ¢ dirigente in
un'azienda privala con uno stipendio neto mensile
i £000 curo. Vive in un appatamento in affitto in
una cittadina g plecole dimensioni e le spese mensili,
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per via del tenore di vita witto sommato elevato, gli
hanno impedito di accumulare di visparmi.

I
di unico erede due mesi |’J|‘|'r1'z:l di rivolgersi al |’J|‘i\':|l1'
banker, & cosi compesto: 2.500.000 euro in tioli di

o da uno zio in qualitd

ngente parrimonio ered

Stato italiani; un appatamento in una citta vicina
del valore dichiavato di 250,000 euro; due garage
nella medesima citadina dal valore complessiva di
100,000 euro; una collezione di ceramiche greche

che loz mpre decaniaio del valore, secon-

do perizia, di cirea 200.000 euro.

1 aveva

Dalle premesse alle soluzioni. Le premesse
sembrano promettent per formulare, a seconda dei
desideri e delle necessita del signor Giovanni, solu-
Zi‘)“i ‘“ |i|,) I"Jl‘i\':ll".

In particolare il cliente manifesta Uintenzione di non
teasferitsi in un'altea citta, si dichiara favorevole a

vendere tutti ©heni (mobili e immobili) ereditati dallo
are una villetta

zio, esprime il desiderio di aceuis
indipendente nella sua attuale cittadina e afferma
condecisione di voler mantenere il suo tenore o vita,
ato, il che st taduce nella necessita di

abhastanza ele

a di cui, al momento, non

disporre di flussi in entr:

ha disponibilita.

Gestire i desideri. La wolonta di non trasferirsi al-
trove, e di conseguenza Uintenzione di liguidare Pap-

partamento ma anche dello zio, appare pii
che legittima, a patto di non svendere gli immaobili.
A fronte di questo Uintenzione di acquistare una vil-
letta indipendente, non particolarmente dispendiose
nella cittadina dove rvisiede, garantivebbe maggior
certezze ¢ probabilmente accumulo di un risparmio
rispetto alla precedente situazione di affito.

Per meglio presentare al signor Giovanni lasituazione

‘iWall Street halia - Dicembre 20718 | &1

Pagina 2/3




Fonte: Wall Street Italia | Data: 31/12/2018 | Pagina: 60 | Categoria: Si parla di AIPB

UNPATRINONIO
MUIPROWISO

Wsl PRIVATE BANKING / AIPE

= generale, vie preparato uno stalo patrimoniale
molto sintetico (vedi tabella in pagina).
Sulla base di quanto caleolato dal banker, il cliente

pud guindi contare su un ipotetico stock di dsorse
par a 3.030.000 euro,

Ipotetico, perché i controvalore dei tdtoli di Siaw,
come ogni strumento fAnanziario, dipende dalla
guotazione giornaliera sul mercato, Lo stesso vale
per gli immaohilis se vengono ligquidati in un preciso
momento si potrel

e ricavare di pin o di meno ri-

nte nello schema.

spetto al valore p

impartante,

cipato, & non vende

OLLOprez20.

Per quanio rigunarda la famosa collezione di cera-
miche gied

ma la liguidazione non appare sicuramente rapida.

, occorre individuare un compratore,

Anzitutto hisogna richiedere una nuova valutazione
aun esperto senza relazioni con chi aveva redatto la
perizia in possesso del signor Giovanni.

La priorita per i il banker é pertanto vealizzare una

planificazione dell'intero patrimonio erveditae dal

cliente sulla base degli obietivi manifestani.

Dal pensiero all’azione. Pianificata la gestione

del patrimonio del signor Giovanni, si passa all’ap-

plicazione concreta dell
banker. Il tasferimento dei tioli p

azioni indicate dal private

550 Vistituto di

riferimento e la loro lguidazione st svolge senza
contraccol pi. La vendita degli immobili, invece, non
& cosi immediata, Viste le condizioni statiche del
mercato immaohiliave nella cit dove Pappartamento
e i garage sono situat, si rende necessario colmvolge-
e |."'l|‘]|jl:(‘ill|0 ll[rll:il) dll n:}ll estate Hd\'i.‘i)r}:

un responso inatteso ¢ sorprendente: la precedente

stima & [alsa. 11 rveale valore della collezione ¢ al
massimo di 20,000 euro,
Un duro colpo per il cliente che, incredulo e sco-

raggiat, pretende una terza perizia solo per vedere

confermata I'infausta valutazione. Evidentemente lo

zio, anziano, e stato tuffato, Per il nipote questa

Il problema maggiore si p
zione di ceramiche greche. L

del

nta perts con la colle- amara sorpresa si baduce in una riduzione degli
flicio di Art advisory asset di circa 180000 eum.

ituio di riferimento ottiene una valuiazione e

La simazione finale. I signor Giowvanni alla fine
riesce ad ?\lf|lli.\i|j4ﬂ: la desiderata villetta nella zona
periferica della cittadina in col vive per cieca 280,000
euro, Con i imanenti 2.590.000 euro di stock, oltee
ai circa 000 euro al mese dervanti dal suo lavoro,
decide di procedere nel seguente modo: 2,000 euro

STATO PATRIMONIALE DEL CLIENTE

fortte: Aipb al mese vengono accantonati a fondo pensione con
lo scopo di otenere una rendita pensionistica com-
ATTIVO VALORE IN EURQ plementare ¢ sl . nel tempo di costituzione del
maontante, i benefici fiscali di legee: gli altel 2.000 eu-
Appartamento di propriets 250.000 o al mese rimangono liberi e dedicati alle sue spe
Giovanni stipula pol una polizea sanitaria per
Titali di Stata italiani 2.500.000 far fronte a ogni eventualitd legata alla salute:
2.200.000 ewro vengono investiti in fondi e Sicav
Garage |2| 100000 con profilo di dschio globalmente medio, a distri-
huzione periodica di cedole/dividendi: 300,000
Callezione di ceramiche 200000 eurn in pront contro termine efo contl deposito
a seconda delle opportunita offerte sul o
TOTALE 3.050.000 Rimangono infine 90,000 euro circa disponi

conto corvente, L]
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