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Fabio Innocenzi Maurizio Zancanaro
presidente responsabile wealth management
Aipb Carige

CRESCE LA RACCOLTA
DEI CLIENTI PRIVATE

Nel corso del 2018 dovrebbe attestarsi
intorno ai 13 miliardi di euro

DI BENEDETTA GANDOLFI

Al forum Aipb il punto sull’industria

Nel 2018 I'industria del private banking ¢ cresciuta in termini di raccolta netta
(+2,7% a glugno) ma ha cominciato a risentire di mercati in flessione e con cre-
scente volatilita (effetto mercato -3,1% a giugno). Il totale delle attivita finanziarie
gestite dall'industria a giugno era pari a 801 miliardi di euro. Il dato ¢ emerso in
occasione del Forum Aipb 2018. Le scelte della clientela hanno fatto registrare
una crescita della preferenza verso i prodotti assicurativi (+9% da inizio anno) per
il percepito maggiore grado di protezione. La liquidita ¢ cresciuta del 3%, come
conseguenza della crescente incertezza. Le prospettive saranno influenzate da una
crescita globale in rallentamento, incertezze politiche e mercati altamente volatili.
Secondo le previsioni dell’Associazione presieduta da Fabio Innocenzi, alla fine del
2018 dal segmento di fascia alta delle famiglie arriveranno 13 miliardi di nuove
attivita finanziarie (26 miliardi nel 2017), senza considerare I'effetto mercato.

Giro di poltrone al private di Carige

Il gruppo Carige ha rafforzato il top management dedicato ai servizi di consulenza
finanziaria. Maurizio Zancanaro ¢ diventato il responsabile del wealth manage-
ment di Banca Carige e, al contempo, amministratore delegato di Banca Cesare
Ponti. Zancanaro approda in Carige dopo essere stato alla guida, sin dalla sua
fondazione e per circa 20 anni, prima come direttore generale e poi come am-
ministratore delegato di Banca Aletti dando vita, inoltre, come presidente, alle
attivita di Aletti Fiduciaria/Trust e Aletti Suisse. “Sono felice di entrare a far parte
del gruppo Carige — ha dichiarato Zancanaro — perché credo nella possibilita di
potenziare il wealth management, sia con la boutique Cesare Ponti, sia sfruttando
le sinergie con il corporate banking”. [
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