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Valutare
le capacita non
(solo) i costi

di Christian Martino

wivano i consulenti indipen-

denti.Conun dtardo diwoan-

ni rispetto alla prima Mifid &
stato istituitoingquest giomi anche in
Ttaliailloro Albo. Unanuova cate goria
di operatori del settore del risparmio
chesivantadipoteralzare labandiera
dell'assenza dei conflitti di interesse,
cioedi nonessere* costreti ™ avende-
redprodotti della casa per cui lavora-
no. Nuovi professionisti che dovran-
no Sopratiutto essere capaci di stare
gul mercam, offrendo consulenza di
qualiti, per patrimoni important a
Ccosti sempre pitil competitivi.

Pluszs dedica la sua copertina a
questinuovigsoggetti. Cosaoffreoggila
consulenza indipendente e a quale
prezzor Cevera ‘indipendenza "t Dove
sonoi confini e qual e il suovalore?®

Fino allo scorso anno il go% della
ricchezzadelle famiglie abbiend italia-
necon portafopglisuperodaiiomilioni
di eurn, era gestito dal Private Banking
secondo i dati Aipb, I'associazione ita-
liana di categona Una rcchezza che
superagli & oo mikardidi euro, Iconsu-
lenti indipendenti punteranno in pri-
mis ad ageredire I'offerta private, Ma
per mtti la sfida non si fermera solo ai
“paperoni” d'Tralia, ma si estendera
progressivamente anche a clientela
conpatrimoniviaviamenoimportant.

Melnostro Paeseil s5% della chente-
ladel private banking ha un patrmonio
amminisratn compreso tral e 5 milio-
ni,ilz3%oltreai 1o milionieil 32%sottoil
milione Maqueste percentusli potreb-
berm rapidamente cambiare: si & infatti
aperta la caccia a gestire anche i patri-
mioni di ammontare inferiore con stili
digestionedaalta boutiquefinanziarii.
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DALLA PRIMA

Le capacita
eicosti

B Comericorda Luca Maino, membro
del consiglio direttivo Nafop (associa-
zione di consulenti indipendenti), un
sepnale significativo arriva dalla cre-
scente domandadi mold di queiservizi
nservatifinoa eria unaristrettacerchia
di*paperoni”, da parte di chi “papero-
ne''nonéStannonascendoanchenuo-
vi family office, studi professionali,
ruove societ di consulenza pront ad
accopliere questenuoveesigenzedeini-
sparmiatonimeno benestant, Allinter-
no diqueste realtaconvivonoe collabo-
rano i consulenti indipendenti. Il patri-
monio gestito persingoloclientese pri-
ma, per giustificare i cost di struttura,
doveva superare 15-2 milioni di euro
oggipubesseremnoltopibasso.Cisono
famnilyoffice sottolinea Maing, ingrado
di operare anche sotto i 500 mila euro,
in piena concorrenza al private
banking. Inrealts, secondo quantoag-
giunge Antonella Massari, segretanio
penerale di Aipb, stiamo assistendo ad
unainteressanteevoluzione delmerca-
0 di fascia alta. Poiche alouni di questi
clienti sudd ividono il patrimonio pres-
0 pill operatori privite e delegano ad
un familyofficegliincontriconil private
banker per laggiomamentodelle scelte
di investimento, sempre pill operatori
Private stanno sviluppando modelli di
servimoad hoc pergestirelenecesstadi
tutti i soggett coinvolt nella gestione
dellaniccherza del nispanmiatore.
Secondoi calcoli di Aipb Prometeia
dal 20101 clienti privatehanno ottenuto
performance medie annue pan all,o%
aontro % delle famiglie servite dal si-
stema bancario nel suo insierne, Sul
fronte dei cost ci g attende che la mag-
OTCONMTENzZae traspaenzainnesca-
tadaMifidz dia presto isuoifrath. ntan-
twéinattoil fenomenode] “Fly toconve-
nience” che comporta Muscita di masse
«da determinati compart o prodotti per
dpprodare asoluzioni meno costose,
Ml cosapin importate 3 cul guar-
dare, ancor prima di costie performarn-
@, & lacapacita del consulente (private,
dipendenteo ndipendente) direalizza-
rela giusta asset allocation per il rispar-
miatore. Un ermore di valutazione su
questopuntosarebbeancorpil gravoso
diuncosto di pestioneelevato, E' la bra-
vuradelprofesgonistaa fareladifferen-
za. Eifuoniclasse hanno un prezzo, Ma
pagareperinonchssechinonloesareb-
be un errore. Anche se veste | maglia
dell'indipendenza. — ChMa.

Pagina 2/2


http://www.tcpdf.org

	Valutare le capacità non (solo) i costi (Il Sole 24 Ore ed.Plus - 08/12/2018 - Si parla di AIPB)

