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CHE _
COSE
L'AIPB

Un unicum a livello
internazionale

L’Aipb riunisce dal 2004

i principali operatori
nazionali e internazionali
del Private Banking,
universita, centri di ricerca,
societa di servizi,
associazioni di settore,
studi legali e professionali

Tempi difficili per i risparmiatori
«Diversificare meglio il portafoglio
e niente investimenti fai-

Achille Perego
MILANO

IN TEMPI DIFFICILI, con la feb-
bre dello spread, la perdita di va-
lore dei Btp e le Borse ballerine,
chi investe i propri risparmi do-
vrebbe, oggi piu ancora di ieri,
evitare il fai-da-te. Specialmente
se si tratta di un investitore con
un robusto conto in banca e red-
diti elevati. Il cliente-tipo per es-
sere seguito da un private banker
che ha come prima regola quella
di conoscere tutte le esigenze (fi-
nanziarie, assicurative, patrimo-
niali, successorie) di chi vuole sal-
vaguardare i propri risparmi e ri-
cavarne anche un rendimento. E
come seconda quella di scegliere,
sottolinea Giordano Beani, head
of multiasset funds solutions di
Amundi, la migliore diversifica-
zione. Sapendo comunque che se
i mercati remano contro, com’e
successo quest’anno, si possono
solo limitare i danni tanto che da
gennaio non ¢’¢ un indice (azio-
nario o obbligazionario) positi-
vo. Sperando, come si augura
Beani e ne ¢ convinto anche Car-
lo Benetti, market specialist di
Gam Italia Sgr, che il 2019 riser-
vi maggiori soddisfazioni a chi
investe.

AL DI LA dell’andamento dei
mercati, 'industria del private
banking mostra comunque se-
gnali positivi. Nel 2018, ha ricor-
dato al quattordicesimo Forum
che si ¢ svolto nei giorni scorsi a
Palazzo Mezzanotte, sede della

4 IL FORUM
DEL PRIVATE
BANKING

Fahio
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private
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dente di Aipb (I’associazione ita-
liana del private banking) ha con-
tinuato a crescere in termini di
raccolta netta (+2,7% a giugno)
sebbene abbia cominciato a risen-
tire di mercati finanziari in fles-
sione e con una crescente volatili-
ta. Il totale delle attivita finanzia-
rie gestite dall’industria del priva-
te banking era a giugno pari a 801
miliardi. Le scelte della clientela
private degli ultimi mesi hanno
fatto registrare, ha spiegato sem-
pre Innocenzi, una crescita della
preferenza verso i prodotti assicu-
rativi (+9% da inizio anno) per il
percepito maggiore grado di pro-
tezione dai cicli e la liquidita &
cresciuta del 3%, come conse-
guenza della crescente incertezza.

LE PROSPETTIVE di fine anno e
del prossimo futuro saranno in-
fluenzate, secondo il presidente
di Aipb, da uno scenario di cresci-
ta globale in rallentamento, an-
che se ancora positiva, elevate in-
certezze politiche e mercati finan-
ziari altamente volatili. Con I'Tta-
lia che «sembra presentare un ral-
lentamento piu marcato. Questa
situazione ha inciso negativamen-
te sul clima di fiducia dei consu-
matori ma non ha avuto, per il
momento, effetti sui giudizi ri-
guardanti la situazione economi-
ca delle famiglie. Famiglie, quelle
italiane, che complessivamente
hanno una ricchezza di 4300 mi-
liardi, circa 2.500 dei quali rappre-
sentano ricchezza investibile e di
questi il 44% appartiene a nuclei
benestanti, ossia con 500mila eu-

a-fe»

Quelle che comunemente sono
considerate il target di clientela
del private banking. Da questo
segmento, in base alle previsioni
di Aipb, alla fine di quest’anno ar-
riveranno 13 miliardi di nuove at-
tivita finanziarie per aumentare
un patrimonio largamente diver-
sificato, assistito — sottolinea In-
nocenzi — da servizi di consulen-
za evoluta, senza esigenze di im-
mediata liquidabilita e quindi
«adatti per investimenti di medio
e lungo periodo, ideali per finan-
ziare 1 progetti di sviluppo delle
imprese. Esiste infatti uno spazio
non utilizzato della ricchezza e
del risparmio private per il finan-
ziamento dell’economia reale ita-
liana».

QUINDI il ruolo del private ban-
king a sostegno dello sviluppo
economico del Paese «puo risiede-
re nell’orientare la sua clientela
verso scelte di investimento che
uniscano il legittimo interesse pri-
vato alla performance finanziaria
all’interesse collettivo, quando la
scelta ricade su forme di finanzia-
mento dell’attivita produttiva in
Italia». Inserendo quindi gli inve-
stimenti nell’economia reale
all’interno di un portafoglio che
vede il cliente target del private
banking con un patrimonio di
1,5 milioni privilegiare le gestio-
ni patrimoniali (16%), le azioni
(9%, 1 fondi azionari (9%), quelli
bilanciati (8%) e obbligazionari
(6%), una quota crescente di liqui-
dita (14%), un 20% in prodotti as-
sicurativi e il resto in bond e titoli
di Stato.
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