Data: 27/06/2018 | Pagina: 34 | Autore: Gaia Giorgio Fedi
Categoria: Si parla di AIPB

24 0R

Le nuove sfide
degli intermediari

Ora I'approccio nella gestione dei patrimoni oltre 5oomila euro non si limita alla ricchezza
finanziaria ma coinvolge corporate finance, M&A, real estate, consulenza fiscale e successoria

Servizi wealth a misura di imprese e famiglie

Gaia Giorgio Fedi

e reti accelerano sulla
clientelawealth, quellacon
patrimoni superiori ai
50omila euro, puntando
sulla personalizzazione

<’

banker sul corporate advisory».
Per Azimut capital management

Sgr, che gianel 2009 halanciatouna

divisi wealth il

modello di servizio», spiega il re-
sponsabile dell’'unita Federico Gerar-
dini.[lmodelloriguardail progetto di

segmento pesa per il 60% delle masse

iluppo della rete che, con ilnuovo
brand DB Financial advisors al de-

inItalia ed & presidiato da 260 wealth
manager su 1.650 consulenti finan-

butto il primo luglio, c al-
linterno della divisione advisory

La fotografia
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Evoluzione delle quote di mercato in percentuale
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pare il segmento — che coinvolge tutti
iconsulentie pesa peroltreil 50% del
patrimonio gestito eamministrato di
Fideuram e Sanpaolo Invest - sono
previsti investimenti per rafforzarela
consulenza patrimonialea clienti di
fasciaalta, con linee di prodotto e ser-
vizi dedicati. Per Banca Mediolanum
il wealth, che puo contare su quasi
600 private banker e 34 wealthadvi-
sor, rappresentalo 0,4% della cliente-
la, mail15% circa delle masse gestite.
«Stiamo puntando fortemente sul
segmento - spiega Vittorio Gaudio,
direttore Asset, private & wealth ma-
nagement Banca Mediolanum -. Ab-
biamoappenalanciato Mediolanum
Wealth solutions, con cui il cliente
conun patrimonio sopra due milioni

Banca Generali.
Perlasocieta
capitanata da
Gian Maria Mossa
(nellafoto) il peso
del segmento
wealth supera il
65% delle masse

ive, pi

uncheck-upc¢
del proprio patrimonio finanziario,
detenuto presso dinoi e terzi, maan-
cheimmobiliare, societario e succes-
sorio. Accanto a cio, stiamo raffor-
zando la competenza dei nostri

che raddoppiate
negli ultimi
quattroanni

ivate a quota

siavvale di sinergie con le strutture

ve (oltre 56 miliardial 31 marzo), pilt
C iate negli ultimi quattro
anni. «La crescita ¢ stata guidata
dallasvoltanella i i

del Ubi suservizidi corporate
advisory e M&A, private equity, trust
e successioni; inea il dg An-

dei servizi e delle soluzioni di inve-
stimento, spiega Marco Bernardi,
vicedirettore generale. Vincentean-
che «'innovazione nella strategia
dell’ad Gian Maria Mossa di conteni-
tori gestiti finanziari e assicurativi
per la protezione del patrimonio»,
conl'aggiunta di «soluzioni diadvi-
sory evoluta per la consulenza in
chiave olistica del patrimonio». La
bancaha costituito unaretedicirca
220 wealth manager dal portafoglio
medio di 8o milioni.

Deutsche Bank hadeciso di presi-

drea Pennacchia.
InFinecolaclientela wealth & pre-
sidiata dal private banking, che da
anni cresce a doppia cifra. A marzo
20181e masse gestite su questo tipo
diclientela - seguita da 325 profes-
sionistisu2.600 consulenti - erano
paria26,1miliardi (+12% subasean-
nua), circail 38% del patrimonio to-
tale. «Negli ultimi anni abbiamola-
vorato su tredirettrici: investendo su
percorsi di alta formazione; sfrut-
tandolapropriai tecnolo-

Mediolanum.
Perlasocieta

di Massimo Doris
(nellafoto) la
divisione wealth

gica per rendere piu efficiente il la-

diareil onlaPrivatead

soryunit, nata nel 2014. «La Pau con-

ta oggi 50 consulenti e puntiamo a

raggiungere 80/100 persone nei

prossimi 12 mesi, selezionando pro-
con

56 miliardi

evogliadi confrontarsi conun nuovo

vorodei

la struttura interna di private
bankingadvisory, conl'obiettivo di
assistere la clientela anche sui temi
di corporate advisory, M&A, real
estate e asset protection».
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haun'incidenza
del 15%sul
patrimonio totale;
maorasipunta
molto su questo
segmento,
rafforzando

la struttura
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In percentuale

14.540 15.900 15.929
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