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ma e anche Investimento, Valore, Preservazione

Favorire il dialogo di queste dimensioni significa

interpretare e gestire il «Patrimonio»

® N\

in modo piu integrato, piu completo e piu virtuoso
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Ricchezza finanziaria
investibile

depositi, titoli, risparmio gestito, altre attivita finanziarie

Ricchezza finanziaria non
investibile

azioni proprie, riserve ramo vita, altre riserve

Ricchezza immobiliare e
altre attivita non finanziarie

abitazioni e immobili non residenziali, terreni, impianti e
macchinari, prodotti di proprieta intellettuale, altro

Fonte: Elaborazione AIPB su dati Banca d’ltalia; Unesco; Ministero della Cultura; Fondazione Symbola.

~12.000 mld €

L’ltalia ¢ il paese con il maggior
numero di siti dichiarati
Patrimonio dell’Umanita

catalogati oltre

3.000.000

di BENI CULTURALI

Di cui...
2.220.000 artistici e storici
412.000 archeologici
226.000 fotografici
102.000 architettonici
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~ Gliinvestitori attivi nel mercato dell’arte
internazionale: i collezionisti si dimostrano evoluti

<:P5 40%

20% Ha intenzione di fare
. . NUOVI
@ patrmonio INVESTIMENTI
ARTE in ARTE nei prossimi
12 mesi

in calo rispetto

28% UHNWI
(28% ) al 54% del 2023

Fonte: Art basel UBS «Survey of global collecting 2025»

8/10

Ricevono
opere d’arte

in EREDITA’
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— Le allocazioni sono diversificate. Il digitale cresce .

Shares of HNWI Expenditures on Fine Art by Medium 2024/2025

3%

7%

8%

Fonte: Art basel UBS «Survey of global collecting 2025»

Other mediums

Film, video, art
Photography

Works on paper

Digital art

Sculptures

Paintings

Intenzione
d’acquisto
48% dipinti
37% scultur
23% arte digi
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___In Italia la % di famiglie che investe in arte non i

e bassa

«Le leggo ora alcune forme di investimento, mi indichi in quali ha investito attualmente»

METALLI PREZIOSI

OPERE D’ARTE

PRIVATE EQUITY/PRIVATE CAPITAL
CRIPTOVALUTE/CRIPTOATTIVITA

PROGETTI, CLUB DEAL, CORDATE CON SOCI
CROWDFUNDING

DIGITAL ASSETS

Fonte AIPB «Indagine sulla clientela Private in Italia»

17%
15%
14%
12%

7%

33%

Propensione
ad investire in
ARTE

23%
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— Il ruolo del Private Banking

1. RICONOSCERE
L’ARTE COME
PARTE
INTEGRANTE DEL 2. CONSIDERARE

PATRIMONIO UARTE UNA

«ASSET CLASS» 3. INTEGRARE

L’ARTE NEL
WEALTH
MANAGEMENT




1. Riconoscere ’arte come parte integrante del

patrimonio

Solo il 18%
dei clienti Private
ha utilizzato servizi
volti alla VALORIZZAZIONE
delle proprie opere

Fonte: AIPB «Indagine sulla clientela Private in Italia»

Ma sono molti
| SERVIZI gia offerti
dalle Banche Private

75%
63%
56%
6%
—
Stime e perizie Gestione e Assistenza Studio e
valorizzazione attivita di catalogazione di
del patrimonio compravendita opere d'arte
artistico
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— 2. Considerare ’arte come «Asset Class»

Il mercato dell’arte € ampio e profondo...
57 mld $ valore del mercato dell’arte globale
Presenza di INDICI: Mei Moses, Fine Art Index, AMR Art Indices
~120 fondi che investono in arte nel mondo

v

Enablers Ostacoli Perché potrebbe essere
interessante nei PF
* Digitalizzazione/Tokenizzazione * [UWiquidita strutturale * Asset alternativo
* Piattaforme specializzate * Elevata dispersione deirendimenti ¢ Bassa correlazione con mercati
e Strutturazione fondi e club deal * Asimmetria informativa finanziari
* Non solo investimento ma anche
emozione»
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— 3. Integrare I'arte nel Wealth Management 10

Il potenziale esiste

il 19% degli operatori di Il 30% dei clienti Private si
Private Banking offre aspetta che la consulenza
servizi completi di art preveda servizi legati al

advisory patrimonio artistico

P
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Fonte: Annuario AIPB Fonte: AIPB «Indagine sulla clientela Private in ltalia» Alm ASSOCIAZIONE
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Identita, Memoria, Passione

ma e anche Investimento, Valore, Preservazione

Favorire il dialogo di queste dimensioni significa

interpretare e gestire il «Patrimonio»

in modo piu integrato, piu completo e piu virtuoso

1. RICONOSCERE 3. INTEGRARE

L’ARTE COME 2. CONSIDERARE L’ARTE NEL
PARTE L’ARTE UNA WEALTH

INTEGRANTE DEL «ASSET CLASS»

PATRIMONIO MANAGEMENT




— Annuario Generale Private Banking 2026 12

’edizione 2026 € arricchita dalla selezione di opere firmate da grandi artisti

e da uno speciale curato da Matis dal titolo «L’arte ‘blue-chip’ come nuova asset class».

/
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L'arte “blue-chip”
ANNUARIO GENERALE come nuova
PRIVATE BANKING asset class
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Una guida operativa, che raccoglie i protagoni_
Private Banking... con il dettaglio di tutti i servi

2 TR L IR T SR T

Stime e periz
Gestioneev .,

«C' DOS i



14

...e articoli su temi
centrali per ’Industria

portaioglio, un articolato dialogo tra visioni e approcei non sempre convergenti, per

La consulenza oo sl gl 4§ kil iy o 5 el soaws o B e
come motore del

cambiamento per

creare percorsi di

valore consapevoli

degli investin ativi

TIDIURAM
N INTEM SNNMOLO
T BANKING

accompagnare la trasform »verso modelli di servizio integrati (investimento, previden
za, protezione passaggio generazionale ed economia reale) e multi-partecipati
L‘. riflessione prende spunto da un tema centrale ¢ assai dibattuto dall’industria del Vintegrazione delle nuove tecnologie, | nuovi motori di Al, sono ¢
Wealth Management: come accompagnare il fenomeno della longevitd e la con mentali per collegare, esigenze, datl e prodott ¢ fornire un supporto al ¢
vivenza tra pio generazioni nlali, per un dialogo rivolto al futuro della famiglia
Qualche dato pud alut ainquadrare la rilevanza dell’argomento. In Rtalia, il ) i Altra componente necessaria a far girare il mote CUramente un approceio patimo.
natalith ha segnato nel 2024 una diminuzione di oltre il 2,5 o all'anno precedente ale pii s ot o nziarl ¢ soluziont assicurative, sfruttando le opportu
0.000 nascite, il numero pii basso dalla formazione dello Stato italiano', men X » dal mercati privati, investimenti che accompagnano il dialogo su lung o,
tre un quarto della popolazione ba oggi pit di 65 anni, con un numero record di 23,500 non trascuriamo Fimportanza di una gamma di soluzioni capaci di generare
centenari, Un'ultima considerazione riguarda il trasferimento di ricchezza che avverrd nel lore anche att rs0 meccanismi di risk pooling (la condivisione ¢ mutual ne del
prossimo ventennio considerate dimensioni attese il piir ampio della storia. rischi) per diss chi specifici e liberare capitale altrimenti immobilizzato nel cosid
In un contesto di trend demografici trasformativi, sta aumentando I'esigenza di confron detto “risparmio precauzionale”, Immaginiamo questa parte come tanti mini liquidity event
tarsi con esperti di settore per impostare le proprie scelte, Siamo pits consapevoli di dover che rimettono in gioco una liquidith non remunerata,
agire per cogliere appiena il valore che il tempo finanziario pud restituirci. Siamo altres) Concludiamo la riflessione con un richiamo al nostro percorso in ambito di consulenza
consapevoli che il dialogo va impostato con Vintera famiglia, con il nucleo che sara coin- patrimoniale allar fatto di investimenti sul modello di servizio, di innovazione tecnolo-
o generazionale gica, di innovazione di prodotto senza trascurare Fimportanza dell‘educazione finanziaria,
sardo per alimentare Ly ricchezza di divense generazioni (fino a 6 ge logo con i nostr tanti intedocutort puntando a costruire un
nerazioni coesistenti), per integrare | redditi su diversi orizzonti temporali partendo da di L per il futuro partendo da subito,
Jo un circolo vituoso nel rasferimento di icchezza, Questo ¢ il vero
modello dalla consulenza non pitt focalizzata solo sul singolo e il suo 1) Fonte Reuters 03202
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«Le lion, ayant faim, se jetter sur 'antilope», Henri Rousseau, 1905.



... € quest’ i i
quest’anno si aggiunge un nuovo formato

Edizione limitata, tascabile
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