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11,2 
mld €

Raccolta 2023

+10%
Crescita 22-23

Il mercato della Protection in Italia nel 2023 

Fonte: stime Prometeia su dati ANIA

Componente vita

coperture caso 

morte, malattia grave 

e non autosufficienza 

(Long Term Care)

Protection

insieme delle coperture assicurative vita e danni a protezione della persona, dei beni e 

del patrimonio di natura individuale, escludendo coperture auto, coperture business e CPI

Componente danni

danni alla persona 

(Infortuni e Malattia), 

danni ai beni e al 

patrimonio (Property, 

Liability) e coperture 

complementari 

(Assistenza)

1,9 mld €

(+19%)

9,3 mld €

(+8%)
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9%

Le componenti e il ruolo della bancassicurazione

Fonte: stime Prometeia su dati ANIA

0 1000 2000 3000 4000 5000

protezione vita (LTC)

protezione vita (TCM)

danni alla persona

danni ai beni e al patrimonio

bancassicurazione altri canali

4,7 mld € (+6%)

4,6 mld € (+10%)

1,7 mld € (+18%)

0,3 mld € (+24%)

33%

26%

18%

Quota

bancassicurazione

24%

bancassicurazione altri canali
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Le famiglie Private  

Famiglie Private* in Italia

686K

~ 3% delle 

famiglie italiane

Ricchezza finanziaria** 

famiglie Private

~ 1.287 miliardi di €

~ 36% della ricchezza 

finanziaria famiglie 

italiane 

Ricchezza reale*** 

Famiglie Private

~ 2.781 miliardi di €

~ 38% della ricchezza 

reale famiglie italiane

Fonte: elaborazioni e stime Prometeia su dati AIPB

Fonte: elaborazioni e stime Prometeia su dati Banca d’Italia

(*) ricchezza finanziaria > 500K€

(**) tutti gli strumenti finanziari (depositi, titoli, fondi comuni, ecc.)

(***) abitazioni, terreni, opere d’arte,…
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• Esigenze di protezione legate all’attività 

professionale 

• Tipicamente meglio presidiati da canali 

tradizionali (broker)

• Importante fornire una proposizione 

integrata per le sfere professionale e 

personale, anche attraverso lo sviluppo di 

un sistema integrato di partnership con 

figure professionali specializzate

PRIVATE

«PATRIMONIALI» (*) «REDDITUALI»

• La ricchezza è la principale fonte dalla quale 

dipende il bilancio familiare

• Prioritarie le esigenze di protezione patrimoniale

• La valenza delle prestazioni assicurative va 

valorizzata anche nella logica della continuità 

generazionale del patrimonio

PROFESSIONISTI, IMPRENDITORI, … DIRIGENTI, MANAGER, …

• Molto rilevante la capacità di far emergere

le effettive scoperture anche in rapporto a 

quelle connesse alla posizione professionale 

• Particolarmente efficace la capacità di 

quantificare l’inefficienza dell’opzione auto-

assicurativa rispetto alla copertura assicurativa 

anche in funzione dei servizi a questa connessi 

(*) prevalentemente soggetti
non professionalmente attivi

• Oltre alla ricchezza detenuta, il reddito da lavoro

ha una significativa rilevanza sul bilancio familiare

• Prioritarie anche le esigenze di protezione della 

capacità reddituale

Private: una classificazione per bisogni
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PRIVATE

«PATRIMONIALI» «REDDITUALI»

PROFESSIONISTI, IMPRENDITORI, … DIRIGENTI, MANAGER, …

Fonte: elaborazioni e stime 
Prometeia su dati Banca d’Italia

Private: la dimensione dei segmenti

15% Clienti Private Reddituali30% Clienti Private Reddituali

Nr famiglie ~ 377K 

55% Clienti Private

Nr famiglie ~ 309K 

45% Clienti Private

Nr famiglie ~ 206K Nr famiglie ~ 103K



7

a
ll

ri
g

h
ts

re
s
e
rv

e
d

Internal And Trusted Partner Use Only Document owned by Prometeia

Le varie componenti della 

ricchezza richiedono 

differenti livelli di protezione 

e valorizzazione,

con un ruolo fondamentale 

dell’ecosistema assicurativo 

L’approccio per aree di bisogno

Valorizzare 

Capitale 

Umano
Capitale 

Reale

Capitale 

Finanziario

Reddito

da lavoro

Liquidità Investimenti

Immobili

Azienda

Beni

di valore

Riserva 

pensionistica 

Proteggere
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Il ruolo diretto e indiretto dell’ecosistema assicurativo 

ruolo indiretto

HUB DI SERVIZI ad     

ALTO LIVELLO di 

SPECIALIZZAZIONE 

ruolo diretto

PROVIDER DI SOLUZIONI  

di PROTEZIONE e di  

INVESTIMENTO 

Offerta assicurativa core 

protezione e previdenza

efficienza allocativa

continuità patrimoniale

gestione integrata

wealth management 

…

Ecosistemi integrati

con i servizi core

consulenza specialistica 

multidisciplinare

circuiti / servizi dedicati

ad ampio raggio

partnership / expertise

ad elevato profilo

…
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I contenuti di servizio per la clientela Private

Conoscenza del Cliente, 

del relativo nucleo relazionale, 

delle diverse componenti

della ricchezza e fonti di reddito 

Valorizzazione delle scelte 

di protezione per l’indirizzo

delle scelte di investimento

Pianificazione intertemporale

FINANCIAL ADVISORYPROTECTION ADVISORY

REAL ESTATE ADVISORY

LIFE PLANNING 

ART ADVISORY

GENERATIONAL CONTINUITY
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I fattori di successo di un’offerta Protection dedicata al segmento Private

La copertura dei grandi 

eventi: elemento essenziale 

per rispondere alla la logica 

dell’autoassicurazione

attraverso un’offerta 

caratterizzata da:

personalizzabilità ed 

estensione della copertura 

in termini di valori assicurati 

e tipologie di beni coperti

contenuti di servizio 

associati alla copertura

qualità del post vendita: 

rapidità ed efficienza nella 

gestione del sinistro 
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Necessario un maggiore coinvolgimento delle distribuzione

Uno sviluppo adeguato 

del mercato delle Protection

per il segmento Private 

necessita di un potenziamento 

del ruolo centrale della 

distribuzione

Incremento della capacità di analisi e 

sollecitazione dei bisogni di protezione

Attivazione delle sinergie con la 

consulenza in ambito investimenti

Formazione specifica 

PRIVATE BANKER
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Gli ambiti di copertura

Protezione

Persona

Protezione Beni

e Patrimonio

Pianificazione della

continuità generazionale

del patrimonio

PRIVATE 

PROTECTION
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Protezione Persona

Premorienza
Non 

autosufficienza

Protezione Vita

Grandi

interventi 

Alta diagnostica

e specialistica

Protezione Salute

Invalidità 

permanente

Malattia

grave

LE CARATTERISTICHE DELLE SOLUZIONI E ALCUNE COMPONENTI DI SERVIZIO

Capitali e massimali

elevati

Strutture sanitarie

di eccellenza in Italia

e all’estero

Servizi di 

prevenzione

Care manager Analisi genomica
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Protezione Beni e Patrimonio

Fine art Insurance con 

estensioni Nail to Nail

Assistenza e Conciergerie

per protezione, conservazione, 

valutazione e valorizzazione 

dell’opera d’arte

Servizi di sicurezza 

avanzati

Servizi di restauro

e ripiantumazione

Dimore

di pregio

Parchi

e giardini
Opere d’arte Veicoli storici

Animali

di valore

Arredamenti 

di pregio

Coperture Property & Liability dedicate a

LE CARATTERISTICHE DELLE SOLUZIONI E ALCUNE COMPONENTI DI SERVIZIO

Coperture da catastrofi 

naturali
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Protezione della Continuità Generazionale del Patrimonio

Le coperture di premorienza 

garantiscono rapidamente 

disponibilità liquide per la gestione 

successoria 

Servizi di consulenza successoria

Tutela immobili 

oggetto di 

donazione

Tutela immobili 

oggetto di 

successione

Garanzia

liquidità

LE CARATTERISTICHE DELLE SOLUZIONI

Le coperture proteggono dalle perdite 

economiche derivanti da azioni di 

legittimi lesi dalla donazione o 

successione del bene
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Contatti

Bologna

Piazza Trento e Trieste, 3

+39 051 6480911 

info@prometeia.com

Milano

Via Brera, 18 

Viale Monza, 259

+39 02 80505845 

info@prometeia.com

Istanbul

River Plaza, Kat 19

Büyükdere Caddesi Bahar Sokak 

No. 13, 34394

| Levent | Istanbul | Turkey

+ 90 212 709 02 80 – 81 – 82

turkey@prometeia.com

Londra

Dashwood House, 69 Old Broad Street 

EC2M 1QS

+44 (0) 207 786 3525 

uk@prometeia.com

Roma

Viale Regina Margherita, 279

info@prometeia.com

www.prometeia.com

Prometeia

Prometeiagroup

Prometeia

Il Cairo

Smart Village - Concordia Building, B2111

Km 28 Cairo Alex Desert Road

6 of October City, Giza

egypt@prometeia.com

Zurigo

Technoparkstrasse, 1 – 8005

switzerland@prometeia.com

Vienna

Wiedner Gürtel,13 – 1100

austria@prometeia.com
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