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m »m Corpo Docente

Docenti provenienti da

prestigiosi Studi

Professori Universitari Professionali

Testimonianze
del settore

Rappresentanti
dell’industria del Private
Banking

CEO e fondatori
di start up

Relatori appartenenti
al mondo Fintech

Asset Manager e
Insurance Company
nazionali ed
internazionali
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Asset Management, Private Insurance and
Alternative Investments

Scenari competitivi

Principi di asset allocation e scenari
macroeconomici

Gestione del Rischio di mercato e di
portafoglio

Ruolo del risparmio gestito nel Private
Banking

Prodotti strutturati nel Private Banking
Strumenti di finanza alternativa
Private Insurance
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B "®m Regulation, Tax and Legal

Direttive Europee MIFID Il e IDD
Normativa europea in materia di
antiriciclaggio

Trattamento fiscale delle attivita
finanziarie

Private Banking e Litigation
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Wealth Management

Rafforzamento della segregazione tramite
intestazione fiduciaria

Istituto giuridico del Trust

Sviluppo delle aziende familiari e il
passaggio generazionale: quali
opportunita per il Private Banking

Corporate Finance
Family Office
Arte e Wealth Management




Sustainable investments, Fintech and
Digital Wealth Management

Finanza per una crescita sostenibile

Finanza sostenibile e declinazione
degli ESG nel Private Banking

Digital Wealth Management

Diversificazione di portafoglio in
criptocurrency
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Behavioural finance, Critical Thinking and Neuroscience
approach

Finanza comportamentale, psicologia degli
investimenti e consulenza finanziaria

Trappole mentali: come aiutare i Clienti a
prendere delle buone decisioni

Critical Thinking
Il ruolo della voce nella relazione con il cliente
Approccio neuro-scentifico negli investimenti
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Segreteria Organizzativa

segreteria.master@aipb.it

www.master.aipb.it

10

wa generazione di professionisti


mailto:segreteria.master@aipb.it
http://www.master.aipb.it/




