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La pandemia ha alimentato la consapevolezza che il risparmio è un 
valore. Al Private Banking la responsabilità di proteggerlo e accrescerlo
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nel 2006

880mld €

gestiti da 
Private 
Banking

Fonte: Oxford Economics, Elaborazione Strategy& su dati Eurostat, AIPB



Le opportunità offerte dal nuovo contesto sono in contrasto con le 
attitudini degli investitori
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Disponibilità delle famiglie private ad investire nel lungo periodo
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Fonte: AIPB «Indagine sulla clientela Private in Italia» 2020



La buona consulenza oltre il covid-19: digitale, empatica e molto 
competente
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Gran parte delle 
operazioni finanziarie 
nel futuro saranno in 

DIGITALE…

…però poi il 
consulente voglio 

guardarlo negli OCCHI

Mi aspetto più 
COMPETENZA, anche 

non finanziaria

92% 73% 83%

Fonte: AIPB-Censis «Investire nel futuro dell’Italia oltre Covid-19» 2020, AIPB «Indagine sulla clientela Private in Italia» 2020



Cosa chiedono i clienti: tutela per un futuro più solido, cash cautelativo 
e partecipazione attraverso gli investimenti alla crescita economica
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Nella gestione attuale dei suoi soldi, al momento vorrebbe…

fare investimenti che TUTELANO me e la mia famiglia nel FUTURO

RISPARMIARE e avere soldi da utilizzare se le cose vanno male

fare investimenti a sostegno dell'ECONOMIA REALE

fare investimenti che siano SOCIALMENTE RESPONSABILI

SPENDERE i miei soldi, magari togliendomi qualche sfizio

fare investimenti a sostegno dello STATO

Fonte: AIPB «Indagine sulla clientela Private in Italia» 2020



La comprensione degli impatti generati potrebbe essere l’antidoto alle 
diffidenze che bloccano una convinta adesione agli investimenti ESG
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SI, ne ho parlato con il mio banker e li possiedo
8%

SI, li conosco ma non ho 
ancora parlato con nessun 
professionista a riguardo

46%

No, non li 
conosco

46%

Ha mai sentito parlare di ESG? Nel suo portafoglio ci sono prodotti ESG?

Fonte: AIPB «Indagine sulla clientela Private in Italia» 2020



La buona finanza in Italia: possibile e necessaria, ma ancora marginale.
Il Private Banking può e deve raccontarsi meglio alla società
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E’ importante avere persone capaci di 
guidare chi ha grandi patrimoni a investire 

correttamente le proprie risorse

Secondo lei una finanza che funziona bene, aiuta 
le imprese, lo sviluppo ed il benessere è:
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17%

Possibile Necessaria Esiste oggi in
Italia

Fonte: AIPB-Censis «Investire nel futuro dell’Italia oltre Covid-19» 2020


