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La consulenza globale
entra di prepotenza
nelle nuove proposte

1 2018 é stato un anno molto

complesso per il mondo del ri-

sparmio gestito in generale e

del Private Banking in parti-
colare. «Fineco ha continuato il
suo percorso di crescita, che av-
viene a ritmi superiori rispetto
alla media del settore e che por-
ta beneficio all'attivita dell'inte-
ra nostra Rete, come dimostra
la crescita costante del portafo-
glio medio per consulente» com-
menta Mauro Albanese, diretto-
re commerciale Rete&Private
Banking di Fineco.

Una crescita che poggia su pi-
lastri precisi: innovazione e qua-
lita dell’offerta, efficienza della
macchina operativa, e traspa-
renza. «Pilastri che si sono tra-
dotti in una delle migliori custo-
mer experience nel settore ban-
cario per il cliente - aggiunge Al-
banese - e in una Rete di consu-
lenti finanziari certamente vota-
ti alla propria crescita professio-
nale, ma consapevoli della deli-
catezza anche sociale del pro-
prio ruolo di gestire il patrimo-
niodelle famiglie italiane».

NON SOLO FINANZA

Il mercato del Private sta evol-
vendo rapidamente. Oggi per
un Private Banker saper orienta-
re il proprio cliente in una piani-
ficazione comprensiva dell'inte-
ro patrimonio (non solo finan-
ziario) ¢ un punto di partenza
necessario nell’attivita di consu-
lenza. Diventa quindi centrale il
tema dell'aggiornamento pro-
fessionale su un insieme di argo-
menti qualil'asset protection, la
consulenza per il cliente im-
prenditore, I'advisory immobi-
liare e sugli investimenti d’arte.

«Si tratta di materie complesse
ed & per questo che il Private
Banker ha bisogno di avere ac-
cesso a vari specialisti per segui-
re al meglio le esigenze di que-
sta peculiare fascia di clientela.
In Fineco - continua Albanese -
abbiamo da tempo adottato que-
sta strada, individuando un
team interno che non solo offre
un supporto dedicato alle scelte
di investimento della clientela
Private, ma ha costruito negli
anni un hub in grado di dialoga-
re con diversi partner specializ-
zati e supportare i nostri profes-
sionisti sul territorio».

112019 é destinato a essere un
anno di verifica per molti pro-
blemi. A esempio si vedranno i
primi effetti dell'applicazione di
Mifid2. «La nuova normativa
rappresenta per tutto il settore
una sfida: aumentare I'efficien-
za operativa ed elevare la quali-
ta del servizio. Fineco - conclu-
de Albanese - ha da sempre fat-
to della trasparenza un pilastro
del proprio modello di business;
cio ha contribuito a costruire un
rapporto di fiducia tra banca,
consulente finanziario e cliente
e ci pone nelle migliori condizio-
ni per accreditarci come interlo-
cutore ideale nella gestione pro-
fessionale del patrimonio dei
nostri clienti»,

LA CRESCITA FINECO
IN UN MERCATO

CHE STA CAMBIANDO
E CHE RICHIEDE

PIU COMPETENZE
OLTRE ALLA FIDUCIA
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