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Portaogh unbuon corigio et %

Portafogli, un buon consiglio vale il 3%

Russell Investments ha provato a quantificare il beneficio aggiuntivo della consulenza finanziaria

di Gabriele Petrucciani

F era una volta un mondo
piu semplice. Con i rispar-
miatori abituati ad allocare

il portafoglio per1'8o%in titoli di Sta-
to, capaci di garantire un rendimen-
to di circa il 4%, e per il restante 20%
in azioni.

Oggi ci troviamo in uno scenario
diametralmente opposto. Almeno
come contesto di mercato. I tassi di
base, infatti, sono praticamente a ze-
1o, se non addirittura negativi. Per
trovare rendimento, quindi, biso-
gnerebbe cominciare a essere piu
investitori e meno risparmiatori, ri-

bilanciando l'asset allocation verso
prodotti con un maggiore rischio
implicito. «Come gli strumenti al-
ternativi — commenta Saverio Peris-
sinotto, direttore generale di Intesa
Sanpaolo private banking — fra cui il
private equity e il private debt. Nic-
chie che offrono un rendimento im-
plicito pili elevato, accettando una
minore liquidabilita dell'investi-
mento».

Ma scegliere come, dove e quando
investire non é facile per il rispar-
miatore medio. «Ed € qui che entra
ingioco il consulente — puntualizza
Perissinotto — il cui ruolo € rende-
re il cliente pili attento e consapevo-

Gestioni Saverio Perissinotto, Intesa
Sanpaolo private banking

le, offrendo un reale valore aggiun-
to». Lo chiede anche la Mifid2, la
normativa comunitaria che é stata
recepita in Italia a inizio 2018.

Ma quanto «pesa» questo valore ag-
giunto? Ha provato a rispondere a
questa domanda Russell Investmen-
ts, che in un recente report quantifi-
ca in circa il 3% il beneficio positivo
che un private banker apporta alla
gestione finanziaria della clientela.
«Un consulente finanziario aiuta a
gestire in modo piu efficiente i ri-
sparmi, generando valore in quattro
modi— silegge nel report —. In pri-
mis ajutando i risparmiatori a non
commettere errori comportamenta-

li, spesso generati dall'emotivita.
Inoltre, un private banker € in grado
di stabilire strategie personalizzate
diribilanciamento dei portafogli, ol-
tre a costruire piani finanziari com-
pleti in funzione del profilo di ri-
schio-rendimento del cliente. In
pity, il professionista puo anche stu-
diare delle proposte che aiutino a ot-
timizzare tutti gli aspetti patrimo-
niali».

Insomma, un servizio a tutto tondo,
che & stato quantificato da Russell
Investment in un valore aggiunto,
appunto, del 3%. «Un consulente che
aiutail cliente a costruire e mantene-
re una strategia per gli investimenti

Perissinotto
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alungo termine ¢ in grado di fornire
qualcosa di pit del mero ritorno fi-
nanziario, ripagando il risparmiato-
re nei modi piu disparati», aggiunge
ancora Russell nel suo report.
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Un concetto che oggi assume un si-
gnificato pit importante conside-
rando il mondo finanziario in cui vi-
viamo. «Il miglior investimento che
possiamo fare, quindi, & avvalersi di
un professionista della consulen-
za», continua il direttore generale di
Intesa Sanpaolo private banking.
Anche perché, come mette in evi-
denza Russell Investment sulla base
di un’analisi condotta su un orizzon-
te temporale di 30 anni, I'investitore
medio ha sempre sottoperformato
I'indice canadese S&P/TSX compo-
site index, portando a casa un rendi-
mento annualizzato del 7,6% contro
1'8,5%dell'indice.

«C’¢ una variabile di finanza com-
portamentale che non aiuta l'inve-
stitore a prendere decisioni raziona-
li e consapevoli — argomenta Peris-
sinotto —. Il ruolo del consulente &
allungare l'orizzonte temporale in
funzione delle esigenze del cliente,
riposizionare l'asset allocation com-
plessiva e gestire l'aspetto emotivo.
Un ruolo dal valore enorme, soprat-
tutto in mercati avanzati. E il cliente
sta imparando a investire nell'ascol-
to enella consulenza di un buon pro-
fessionista. D’altronde, solo cosi &
possibile gestire i propri risparmi
nella maniera pilt performante».

Non é un caso che, a dispetto di un
contesto difficile per i mercati finan-
ziari, la raccolta netta delle private
bank continui a tenere banco. «Co-
me Intesa Sanpaolo private banking
dagennaioaoggicisono statiaffida-
ti 5 miliardi di nuove masse, 952 mi-
lioni nel solo mese di agosto — con-
clude Perissinotto —. Elaraccolta, si
sa, € il termometro della salute di
una banca private».
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