
 

Data: 31/10/2018 | Pagina: 23 | Autore: Mario Baroni
Categoria: Mercato

Fonte: MAGSTAT - "Il Private Banking in Italia" - Ed.2018

Prodotti di private banking e servizi finanziari 
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L’offerta degli operatori in Italia
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F
ideuram Investimenti e
Partners Group hanno re-
so disponibile un nuovo
strumento finanziario per
l�investitore �private�: la
possibilità di accedere con

il fondo Fai (Fideuram Alterna-
tive Investments) ai �private
markets�, da sempre un�esclusi-
vadegli investitori istituzionali.
«Nei mercati privati il tempo

rappresenta un fattore necessa-
rio per la creazione di valore �
spiegaGianluca La Calce, ammi-
nistratore delegato di Fideuram
Investimenti � e neimercati pri-
vati, più che inquelli pubblici, ci
sono le condizioni e le opportu-
nità per ottenere rendimenti in-
teressanti e remunerare il ri-
schio che si assume».

CON L�ECONOMIA REALE
In sostanza, si tratta di entra-

re nel capitale di aziende che vo-
gliono trasformarsi, lanciare
nuovi prodotti, aggredire nuovi
mercati, ma hanno bisogno di
risorse finanziarie, competenze
e nuove connessioni per farlo.
Sono le situazioni in cui la finan-
za è al servizio dell�economia
reale. «Con Fai si riscopre l�im-
portanza di valorizzare il lega-
me con le attività produttive e le
dinamiche di crescita reali � ag-
giungeLa Calce � oggi è necessa-
rio ancora più che in passato in-

vestire riscoprendo ladisciplina
e rivalutando l�importanza
dell�orizzonte temporale. Negli
Stati Uniti si tratta di modalità
di investimento molto diffuse.
Per ilmercato europeo è una no-
vità più recente. La normativa
comunitaria aveva già reso pos-
sibile ai clienti non professiona-
li investire in questo tipo di stru-
menti finanziari (private debt,
private equity, real estate, infra-
strutture e altro ancora) versan-
do almeno 500 mila euro. Oggi,
per la prima volta, abbiamo po-
tuto ridurre la soglia ulterior-
mente ad un livello molto favo-
revole di 100mila euro».
In questa tipologia di investi-

menti il rendimento atteso è
molto interessante, mentre il ri-
schio dipende maggiormente
dalle dinamiche di creazione di
valore reale che non esclusiva-
mente dalla dimensione finan-
ziaria. «Per i nostri clienti è an-
che una grande opportunità di
diversificazione � continua La

Calce � che si sottrae alla tenta-
zione della speculazione finan-
ziaria ed offre l�accesso ad op-
portunità non presenti nei pu-
blicmarkets».

OLTRE LA SPECULAZIONE
La proposta del fondo Fai

consente ai clienti di Fideuram
l�opportunità di accedere alle
analisi, alla capacità di selezio-
ne e di creazione di valore di
uno dei più grandi soggetti di as-
set management presente nei
private market, Partners Group
(secondo solo a Blackstone); al-
lo stesso tempo per Partners
Group è l�occasione di rafforza-
re la propria presenza nel mer-
cato italiano del private ban-
king dalla porta principale, in-
sieme almaggiore operatore: Fi-
deuram - Intesa Sanpaolo Priva-
teBanking.
«Farewealthmanagement ri-

chiede la definizione degli oriz-
zonti temporali corretti per con-
sentire di individuare concrete

opportunità di creazione di ric-
chezza, in modo tale che il ren-
dimento atteso ricompensi ade-
guatamente il rischio che si è as-
sunto», concludeLaCalce.
In questa prospettiva i �priva-

te markets�, più degli altri mer-
cati, possono fornire opportuni-
tà di rendimenti significativi, at-
traverso un portafogliomultias-
set di lungadurata.
Laminore liquidabilità (10 an-

ni più 3 è il vincolo temporale ri-
chiesto per chi effettua il pro-
prio investimento nel Fideuram
Alternative Investments, Fai) di-
venta lo strumento di creazione
di valore insieme alle capacità
del gestore di creare valore in-
crementale nelle aziende in cui
si investe.
Per creare valore nell�econo-

mia reale occorre avere a dispo-
sizione un tempo adeguato, del
tutto diverso dagli obiettivi spe-
culativi esclusivamente di natu-
ra finanziaria.
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Dal �private markets�
rendimenti più elevati

Fideuram ha predisposto un nuovo fondo con Partners Group per la clientela �private�
Un�opportunità di investimento fino a ieri riservata soltanto agli investitori istituzionali

VANTAGGI E RISCHI
DEVONO TROVARE
OPPORTUNITÀ
OLTRE I CONFINI
DEI MERCATI PUBBLICI
OBBLIGAZIONARI

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

Pagina 1/1

http://www.tcpdf.org

	Dal "private markets" rendimenti più elevati (Il Messaggero - 31/10/2018 - Mercato)

