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BUSINESS

Quanto vale
il passaggio
generazionale

P ianificazione successoria,ma non
solo. L’offerta di servizi al mondo

delle piccole emedie imprese da parte
delleprivatebankstadiventandosem-
pre più ampia. Tanti gli operatori che
negli ultimi anni hanno deciso di de-
dicare un’attenzione sempre maggio-
re alle pmi. Ne sono un esempio Cor-
dusio (Gruppo Unicredit), fortemente
specializzata sul passaggio generazio-
nale, Banca Generali, o ancora Azimut
che con Libera Impresa offre alle
aziende una piattaforma in grado di
supportarle in ogni fase del loro ciclo
di vita. Il mondo delle pmi ha registra-
to negli ultimi anni una crescita signi-
ficativa; in termini di numero, ma an-
che di fatturato. Negli ultimi 5 anni,
per esempio, il giro d’affari è cresciuto

di oltre il 30%, con unamigliore reddi-
tività annuadel 7,6 per cento.Ma se da
un lato, con la ripresa in corso, le pic-
cole emedie imprese si sono rinforza-
te, dall’altro lato si trovano a dover
fronteggiare uno scenario con rinno-
vate sfide nei confronti del mercato. A
questo, si aggiunge poi il fatto che
molte aziende sono a conduzione fa-
miliare, e per continuare a creare valo-
re dovranno necessariamente affidar-
si a una consulenza mirata. Le private
bank hanno fiutato l’affare e negli ulti-
mi anni hanno accelerato nell’offerta
di strumenti dedicati. Così, oltre al
passaggio generazionale, oggi offrono
servizi dedicati di ogni tipo, che spa-
ziano dalla consulenza legale e fiscale
alla valutazione del patrimonio azien-
dale, fino al supporto alle operazioni
di finanza straordinaria.

Ga. Petr.

Le prime 10
società
controllano
il 72% del
mercato.
Crescono
i servizi per gli
imprenditori
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