Data: 24/04/2018 | Pagina: 17 | Autore: di Federica Pezzatti
Categoria: Regolamentazione

R

Private insurance

Tvass estende all’estero
1 «contratti trasparenti»

di Federica Pezzatti
by

ancora presto per valutare I'impatto
E che la cosiddetta e temutissima «tem-

pestaperfetta» avrasulprivateinsuran-
ce. Parliamo, ovviamente, delle novita della
regolamentazione: Mifidz e Priips e soprat-
tuttoI’'ldd (in vigore dal primo ottobre). Il so-
stanzialetaglio commissionaleattesoasegui-
todellaventata ditrasparenza arrivata conle
nuoveregole siritiene che riguardera soprat-
tutto i prodotti retail, mentre il target alto di
mercato potrebbe, almeno in teoria, apprez-
zare maggiormente le peculiarita dei prodot-
tiassicurativi,evidenziate pereffettodeinuo-
viobblighiinformativi(garanzie assicurative
aggiuntive, impignorabilita, regime fiscale
dei capital gain semplificato con un unico
prelievo afine contratto).

Ainumerosi adempimenti, il 18 aprile si &
poi aggiunta anche la lettera al mercato con
cuilvasshaestesoaigruppiassicurativiesteri
operantiinItalia (come i principali operatori
diprivate insurance) l'invito, gia comunicato
amarzo alle imprese italiane, ad adottare le
«linee guida per la semplificazione dei con-
tratti assicurativiy. Si tratta di guideline che,
susollecitazione dell’Ivass, sono state elabo-
ratedauntavolotecnicocoordinatodall’Ania
e composto dalle principali associazioni dei
consumatori e degli intermediari. Le indica-
zioni puntano arendere pit chiaralaletturae
la comprensione del contratto, consentendo
all’assicurato un esercizio pitt agevole dei di-
ritti che gli derivano dalla polizza, riducendo
possibili cause di conflitto in caso di sinistro.

L’Authority ha fissato anche dei termini
perapplicarelenovita“suggerite”:iniziogen-
naio 2019 per i prodotti assicurativi di nuova
commercializzazione,mentredicembre 2019
per la revisione dei contratti in commercio.
«Dauna prima ricognizione abbiamo notato
che molti dei principi indicati nelle linee gui-
dasonogiarecepitineinostricontratti e nelle
schede di polizza - spiega Nicola Alvaro, se-
nior wealth planner di Lombard Internatio-
nal Assurance —: tra questi la suddivisione in
capitoli, I'utilizzo del grassetto (come richie-
sto dalla normativa vigente), la presenza di
box esplicativi, la chiarezza e trasparenza, un
numero contenuto di pagine e firme (ridotti
allo stretto necessario) e cosi viay.

«Macisonomoltialtriaspetticheandremo
a recepire, come l'uso di un linguaggio pilt
semplice e fruibile per il lettore per maturare
una pit proficua decisione di investimento
“informata”. Tl tutto entroilimiti dettati dalla
normativa Consob in materia di prodotti fi-
nanziario-assicurativo (ramo Il e V) che im-
pone la redazione del contratto secondo gli
schemi previsti dal regolamento emittenti (e
dai suoi allegati)», conclude Alvaro. Gli ob-
blighieicambicontrattualidunque aumenta-
no,conunaggravionondapocoperle compa-
gnie, senza comunque grandi stravolgimenti
perilbusiness. Certo in questo settore non si
puogeneralizzare, in quanto ogni gruppohai
suoi accordi commerciali, che sono allabase
delsuccessodistributivo. Fondamentale ¢ es-
sere stati gia compliant conla Mifidz fin dalla
suaprima applicazione.
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